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RESUMO

O Siscomex € um sistema de tecnologia informatizado por meio do qual € exercido o
controle governamental do comércio exterior brasileiro. E uma ferramenta que traz
agilidade para as empresas no processo de exportacédo e importagao, pois permite um
fluxo Unico de informacdes, eliminando controles paralelos e diminuindo
significativamente o volume de documentos envolvidos nas operacfes. Contudo, aos
usuérios do sistema, observou-se necessario um material de apoio para facilitar as
operacdes no Siscomex, haja vista que os interessados que almejam participar desse
comércio precisam operar por tal sistema. Dessa forma, foi desenvolvido um guia
pratico, gratuito e acessivel, para orientar, facilitar e incentivar a exportacdo dos
produtos regionais. A pesquisa foi resultado de um estudo bibliografico e documental,
utilizando-se de fontes primarias e secundarias de informacfes, como leis, livros e
artigos cientificos. O estudo foi realizado com base nas informagfes contidas nas
paginas da Receita Federal, Ministério de Desenvolvimento, Industria e Comércio
Exterior (MDIC) e no Portal do Siscomex, além das legislacdes pertinentes. Com essas
informacdes, o guia pratico foi desenvolvido com uma linguagem mista. A
comunicacédo verbal e a ndo verbal foi utilizada como forma de linguagem, visando a
interacao das pessoas, para facilitar o acesso dos usuarios desse sistema ao COmércio
exterior. Para andlise dos resultados esperados foram utilizados nas etapas
metodolégicas a matriz swot e o modelo canvas. E, como forma de validacdo dos
resultados alcancados, foi desenvolvimento um questionario sobre a aplicabilidade do
guia de exportacao.

Palavras chave: Siscomex, Comércio exterior, Guia, Instituto Federal do Parana-
Campus Paranavai.



MATOS, Féabio Fernando de Oliveira. Guia pratico do Siscomex para o publico do
NIT do IFPR/Campus Paranavai. 2024. (Mestrado em Propriedade Intelectual e

Transferéncia de Tecnologia para Inovacédo) — Centro de Ciéncias Aplicadas.
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ABSTRACT

Siscomex is a computerized technology system through which government control of
Brazilian foreign trade is exercised. It is a tool that brings agility to companies in the
export and import process, as it allows a single flow of information, eliminating parallel
controls and significantly reducing the volume of documents involved in operations.
However, for the users of the system, it was observed that support material was
necessary to facilitate operations in Siscomex, given that interested parties who wish
to participate in this trade need to operate through such a system. In this way, a
practical, free and accessible guide was developed to guide, facilitate and encourage
the export of regional products. The research was the result of a bibliographic and
documentary study, using primary and secondary sources of information, such as laws,
books and scientific articles. The study was carried out based on the information
contained in the pages of the Federal Revenue Service, Ministry of Development,
Industry and Foreign Trade (MDIC) and on the Siscomex Portal, in addition to the
pertinent legislation. With this information, the practical guide was developed with a
mixed language. Verbal and non-verbal communication was used as a form of
language, aiming at the interaction of people, to facilitate the access of users of this
system to foreign trade. For the analysis of the expected results, the SWOT matrix and
the canvas model were used in the methodological steps. And, as a way of validating
the results achieved, a questionnaire was developed on the applicability of the export
guide.

Keywords: Siscomex, Foreign Trade, Guide, Federal Institute of Parana — Campus
Paranavai.
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1 INTRODUCAO

O comércio exterior desempenha um papel de extrema relevancia na economia
de um pais, abrangendo areas cruciais como o crescimento econémico, 0 acesso a
recursos e bens, a geracdo de empregos, o aprimoramento da forca de trabalho, o
incremento da competitividade, a diversificacdo econdmica, o intercambio cultural e a
diplomacia.

O comércio internacional viabiliza a especializa¢do produtiva, permitindo
gue as nac¢des concentrem seus esfor¢cos na fabricacéo de bens e prestacao de
servicos nos quais possuem vantagens comparativas distintas. Isso, por sua
vez, amplifica a eficiéncia e reduz os custos de producao, conduzindo a uma
configuracdo na qual cada pais se torna especialista em sua area de exceléncia.
No Brasil, a abertura econ6mica iniciou-se no final dos anos 1980, num

panorama marcado pelo fim da ditadura militar, aumento da divida externa e ruptura
das politicas de industrializacdo coordenadas pelo Estado (BERTOLA; OCAMPO,
2010). Na década seguinte, o governo Fernando Collor de Mello rompeu a maioria das
barreiras tarifarias e ndao-tarifarias vigentes (GREMAUD; DE VASCONCELLOS;
TONETO JR., 2004). A partir dai o Brasil teve diversas mudancas politicas, na
estrutura produtiva e nos padrdes de trocas internacionais.

No contexto das transacfes comerciais internacionais brasileiras, a partir da
década de 1990 é notdrio o papel fundamental desempenhado pelo Sistema Integrado
de Comércio Exterior (Siscomex). Esta plataforma se apresenta como uma peca
essencial para o controle e a gestdo eficiente das operacdes de importacédo e
exportacao no pais.

Nesse contexto, a presente pesquisa reside na elaboracdo de um manual
abrangente de utilizacdo do Siscomex para a atividade de exportacdo, visando a sua
eficaz aplicac@o por empresas e profissionais atuantes no campo do comércio exterior.
Este manual se destaca como uma valiosa ferramenta capaz de oferecer diretrizes e
um passo a passo para otimizar a utilizagdo do sistema, contribuindo, assim, para a

mitigac&o dos problemas previamente mencionados.
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Adicionalmente, um manual bem estruturado tem a capacidade de abordar de
maneira minuciosa tépicos especificos, tais como registros de operagoes,
classificacao fiscal de produtos, documentacao exigida e procedimentos aplicaveis.

Ao oferecer informacfes de maneira clara e acessivel, 0 manual do Siscomex
capacita 0s usuarios a navegar com mais destreza pelo sistema, minimizando
possiveis erros e maximizando a eficiéncia no processamento das operacfes. Sua
presenca pode desempenhar um papel fundamental no aprimoramento das operacdes
das empresas, na reducao de custos e na maior conformidade com as diretrizes legais.

O manual do Siscomex pode, assim, ser uma ferramenta essencial para
enfrentar os problemas apresentados pelo sistema, capacitando os usuarios a utilizar
o sistema de forma mais eficaz e contribuindo para a melhoria do comércio exterior
brasileiro.

De forma especial, o estudo focaliza o publico do Nucleo de Inovacédo
Tecnoldgica (NIT) do Campus de Paranavai, o qual podera viabilizar a melhor forma
de publicizar e dar acesso a essa ferramenta ao publico interessado.

Este guia ficar4 a disposicdo do Nucleo de Inovacao Tecnoldgica (NIT) do
Campus de Paranavai, para acesso da comunidade externa, interna, alunos e agentes
de inovacdo e transferéncia de tecnologia, em especial, para Pessoas Fisicas
(produtores rurais, artesaos, artistas e assemelhados), visando consequente reducao
de erros e 0 aumento da eficiéncia nos procedimentos de habilitacdo no Siscomex.
Busca ainda simplificar e otimizar o acesso dos usuarios ao Siscomex, uma plataforma
de extrema relevancia no ambito das transacdes comerciais brasileiras com o exterior.
Espera-se, também, fortalecer as capacidades locais de engajamento no comeércio
exterior, impulsionando a inovagédo e o desenvolvimento regional por meio de um
acesso mais compreensivel ao Siscomex.

Importante ressaltar também que o material produzido podera ser disponivel
ao publico em geral, proporcionando uma fonte de informacdes valiosa para todo o
publico interessado na area de exportacdo. Isso significa que tanto profissionais
experientes quanto aqueles que estdo comegando suas exploragbes no campo da
exportacdo terdo a oportunidade de se beneficiar do conhecimento e dos recursos
disponibilizados por este estudo. Nesse viées, a disseminacao aberta e ampla deste

material contribuira para o avancgo e o desenvolvimento do setor de exportacdes.
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2 JUSTIFICATIVA

A criacdo de um guia pratico do Siscomex para o0 publico do NIT do
IFPR/Campus Paranavai justifica-se tanto pela importancia deste instrumento para
uma seérie de atores regionais (pequenas empresas, servidores das instituicdes, entre
outros interessados), quanto pelo préprio perfil e objetivo da instituicdo em contribuir
com a desenvolvimento da sociedade local.

Cabe aqui, entdo, uma breve apresentacéo da regido em questdao. O municipio
de Paranavai tem como principal for¢a produtiva o agronegocio, sendo inclusive o
maior produtor citrico do estado do Parand (FOLHA LONDRINA, 2023). Além da
vocacdo do agronegdlcio, 0 municipio possui relevancia no setor industria e no
comeércio local (IPARDES, 2023). No ambito do comércio internacional, os principais
destinos de exportacdo de Paranavai foram, em 2023, Bélgica, Paises Baixos
(Holanda) e Estados Unidos (SEBRAE, 2023).

De qualquer forma, muitas pequenas empresas da regido ainda estdo fora do
comércio internacional e apresentam grandes dificuldades para compreender o
funcionamento do modelo de exportacdes brasileiro. Essas pequenas empresas
formam a maioria dos estabelecimentos cadastrados na Receita Federal do Brasil em
Paranavai: 54,1% dos 5,748 estabelecimentos do municipio sdo Micro Empresarios
(MEI) (SEBRAE, 2023). Um guia de exportac@o poderia ser uma ferramenta Util neste
contexto.

Desta forma, o presente trabalho propde o desenvolvimento de um guia de
exportacdo, que podera ser disponibilizado pelo Nucleo de Inovacédo Tecnoldgica (NIT)
do Campus de Paranavai, para acesso da comunidade externa, interna, alunos e
agentes de inovacéo e transferéncia de tecnologia. Este guia sera disponibilizado de
forma gratuita aos usuarios e podera ser atualizado de acordo com as mudancas do
sistema. O guia podera facilitar o entendimento dos usuarios e gerar um aumento de
exportacdes e competitividade no comeércio, na producdo e nos servigcos da regido do
NIT Campus-Paranavai.

Com relacdo a aderéncia a proposta do Profnit, este trabalho € um ativo de

transferéncia de tecnologia que resultou em um material didatico para a promocéao do
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empreendedorismo e da inovacdo, uma vez que disponibilizara uma ferramenta de

apoio que poderd atrair Nnovos USUArios.

3 OBJETIVOS

3.1 OBJETIVO GERAL

O objetivo geral do presente estudo consiste em elaborar um guia abrangente
sobre o Sistema Integrado de Comércio Exterior (Siscomex), disponibilizado ao Nucleo

de Inovacgédo Tecnoldgica do Instituto Federal do Parana - Campus Paranavai.

3.2 OBJETIVOS ESPECIFICOS

|. Compreender o comércio exterior e a internacionalizacdo de empresas;
Il. Identificar as legislacdes pertinentes ao comeércio exterior;

lll. Apontar os desafios e vantagens da exportacao;

lll. Revisar as legislacdes e sistemas inerentes ao Siscomex;

IV. Disponibilizar um guia para o publico geral do NIT do IFPR/Campus
Paranavai.

4 REFERENCIAL TEORICO

4.1 COMERCIO INTERNACIONAL

O comeércio internacional exerce uma funcdo vital na economia global,
figurando como um pilar fundamental para a interligacdo entre nacdes, o fomento do
crescimento econdémico e a difusédo de produtos, servigos e conhecimentos para além
das fronteiras. Nesse contexto, as trocas comerciais transnacionais ndo apenas
impulsionam as atividades econ6micas, mas também promovem um intercambio
enriquecedor de culturas e ideias entre diferentes paises. O intercambio de bens e
servicos em escala global ndo s6 gera oportunidades de expansao para as empresas,
mas também facilita a colaboracdo internacional e o desenvolvimento conjunto de

solucdes para desafios globais prementes. O comeércio internacional transcende 0s
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limites geogréficos, agindo como um elo vital que sustenta o progresso econémico e
a cooperacao internacional.

A abordagem conceitual de comércio internacional, delineada por Luna (2000,
p. 27), com destaque para as interconexdes profundas entre economias, politicas e

sociedades, revela que este comércio € um:

Fluxo do intercambio de bens e servigcos entre paises ou empresas desses
paises, resultantes em grande propor¢éo da divisao internacional do trabalho,
as leis que regem o comércio internacional, as relacdes que integram as
entidades econdmicas internacionais e a harmonizacao dos interesses dos
paises entre si no campo do comércio.

Na mesma linha de raciocinio, Maluf (2000) apresenta o seguinte conceito:

O comércio internacional é o intercambio de bens e servigos entre paises,
resultantes das especializa¢des na divisdo internacional do trabalho e das
vantagens comparativas dos paises. Os fatores que contribuem para a
decisdo de insercdo em um mercado alvo seriam o grau de mobilidade de
fatores de producdo, natureza do mercado, existéncia de barreiras aduaneiras,
distancia e variagbes monetarias e de ordem legal (MALUF, 2000, p.23).

Por meio do comércio internacional, as nacdes podem colher os frutos da
especializacdo produtiva, explorar vantagens comparativas e fomentar a disseminacgéao
de inovagdo e expertise entre distintas regides. O intercambio de mercadorias e
servigos entre paises proporciona a abertura de portas para a expansédo de mercados,
a ampliacdo das fontes de suprimento e a promoc¢ao de uma competicdo saudavel,
desempenhando, assim, um papel crucial no estimulo ao crescimento econédmico e ha
promocéao do desenvolvimento sustentavel.

O comercio internacional baseia-se em principios econémicos fundamentais,
teorias comerciais, politicas governamentais e dinamicas globais que tém um impacto
profundo nas economias, nas politicas e nas sociedades em geral. Essa préatica milenar
desempenha um papel fundamental na interconexdo global, na alocacao eficiente de

recursos e no desenvolvimento econémico.
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Ao longo da histéria foram desenvolvidas teorias para decifrar as complexidades
do comércio internacional. Cada uma oferece sua prOpria visdo singular sobre o
assunto, enfocando aspectos variados e conferindo énfase distinta a diferentes fatores.
Algumas das teorias primordiais abrangem as propostas classicas de vantagens
comparativas e competitivas, bem como os modelos mais contemporaneos que

exploram questbes da globalizacdo, cadeias de suprimentos e efeitos distributivos.

4.2 TEORIA MERCANTILISTA

A procura europeia por comeércio e novas terras no século XV foi impulsionada
nao so pela burguesia mercantil, mas também pelo Estado, através de apoio material
e empreendimentos, como as expedicbes de Cabral e de Colombo rumo ao Novo
Mundo. Essas politicas e medidas econémicas foram denominadas posteriormente de
Mercantilismo, embora o termo mercantilismo seja mais amplo do que apenas medidas
econdbmicas (SAES e SAES, 2013).

A Teoria Mercantilista € uma das primeiras teorias econémicas do comércio
internacional com énfase no fundamento da acumulacao de riqgueza das nagdes. Os
debates e estudos acerca dessa teoria ganharam refinamentos e estudos
aprofundados quando pensadores e filésofos politicos comecaram a discutir a natureza
dos Estados modernos e o comércio entre paises (CAPARROZ, 2018).

A politica comercial mercantilista defendia a unificacdo econémica, juridica e
administrativa da nacdo, além do poder absoluto do monarca; o nacionalismo e o
absolutismo eram a base politica do mercantilismo (GONCALVES et al, 1998).

O olhar econémico mercantilista tratava a moeda e a origem das riquezas das
nacdes como pilares da teoria do comércio internacional. O dinheiro era um fator de
producao, logo, a riqueza de uma nacgéao poderia ser obtida estritamente através da
forca, do empréstimo ou pelo comércio exterior (GONCALVES et al, 1998).

Para os mercantilistas, o valor atribuido a um produto dependia diretamente do
quanto uma nacgdo possuia de moeda em reserva. Por exemplo, se a mesma tivesse
grandes reservas de moeda, logo, 0 seu produto seria mais caro; caso fosse o
contrario, e tivesse poucas reservas, o seu produto valeria menos. Essa visao simplista
do valor e de precificacdo de um produto ndo levava em consideracdo outros fatores
importantes, como a oferta, a demanda e a utilidade (GONCALVES et al, 1998).
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Oportunas as palavras de Locke (1696, p.19), ao trazer as consequéncias desse

entendimento para a valoragdo da mercadoria.

Semelhante estado de pobreza (isto é, pobreza de dinheiro) ainda que néo
determine uma escassez de nossas mercadorias hacionais, dentro de nosso
préprio pais, acarretara, nao obstante, e as seguintes destitosas
consequéncias: Primeiro, precos muito baixos para nossos produtos; segunda,
precos muito altos para todos os produtos estrangeiros, e ambas as coisas
trardo a pobreza, ja que o comerciante quer obter por suas mercadorias, 0
mesmo aqui que em outra parte, 0 mesmo numero de oncas de prata, € isto
nos obriga a pagar o dobro do valor dos demais paises, que dispem de maior
abundéancia de dinheiro.

Para as metrépoles europeias que nao tinham tais recursos em moeda, a saida
encontrada era aumentar as exportacdes e aplicar duras restricbes as importacdes.

Outro ponto polémico envolvia a taxa populacional. A teoria afirmava que uma
nacao, para ser forte, deveria formar uma grande populacdo, com vasta mao de obra
e soldados, além de um mercado consumidor consideravel, somados a uma politica
protecionista sem direitos humanos e sociais (CAPARROZ, 2018).

O colonialismo foi outro fator crucial que interferiu nesse processo. As colonias
eram pressionadas a reduzir os precos das mercadorias e a vender seus produtos por
um valor maior, 0 que resultava em ganhos de capital para as metropoles (SAES e
SAES, 2013).

Em suma, o Mercantilismo foi marcado pelo metalismo, balanca comercial
favoravel, protecionismo, regulamentacao, monopadlios e colonialismo (SAES e SAES,

2013). Nesse entendimento, Dobb sintetiza:

“Em suma, o Sistema Mercantil foi um sistema de exploragao regulamentado
pelo Estado e executado por meio do comércio, que desempenhou papel
importante na adolescéncia da inddstria capitalista, foi essencialmente a
politica econdmica de uma era de acumulacéo primitiva (DOBB, 1983, p.149).

E importante notar que a teoria mercantilista foi amplamente substituida por
teorias econdmicas mais avancadas, como a teoria das vantagens comparativas de
David Ricardo e as teorias modernas de comeércio internacional. No entanto, as ideias

mercantilistas tiveram um impacto significativo na formulacéo de politicas econémicas
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e nas relacbes comerciais durante o seu tempo e sua influéncia ainda pode ser vista

em alguns aspectos das politicas econdémicas contemporaneas.

4.3 TEORIA CLASSICA

No inicio da segunda metade do século XVIII comecgaram a surgir novos estudos
sobre o comércio internacional. Até esse momento, os debates sobre o comércio
exterior originavam-se apenas da doutrina mercantilista.

Um dos maiores autores da economia, considerado o pai da economia moderna
e 0 mais importante teorico liberalista econémico, Adam Smith, publicou uma série de
obras relevantes: Teoria dos Sentimentos Morais (1759), Uma investigacdo sobre a
natureza e as causas da riqueza das nacdes (1776), Ensaio sobre Temas Filosdéficos
(1795) e A Riqueza das Nagodes (1996), a mais influente delas.

Nesta obra, Smith aborda temas como a n&o intervengdo do governo na
economia, a lei da oferta e da demanda, a divisdo do trabalho, a origem do dinheiro, a
determinacao dos precos das mercadorias, 0s salarios provenientes do trabalho e os
diferenciais de remuneracao entre certos empregos.

A Teoria das Vantagens Absolutas do comeércio internacional, defendida por
Smith (1996), foi baseada na ideia do mercantilismo do comércio e na teoria do valor
do trabalho. Assim, toda nacdo depende diretamente da producéo imediata do trabalho
ou dos bens que esta consiga comprar de outras nagbes com o fruto dessa
producdo. Fatores como a habilidade, a destreza e o critério com que se executa um
servico e a quantidade de empregados em trabalho Util s&o mais relevantes para uma
nacao do que o solo, o clima ou a extensdo de seu territorio.

Assim, cada nacéo deve se aperfeicoar na produgéo dos bens que tenha mais
vantagens absolutas. Tudo aquilo que exceder o consumo interno do que foi produzido
deve ser comercializado no exterior e, o lucro, utilizado para importar os bens
produzidos de outra nacgao.

O elogio a divisdo do trabalho também ocupa papel de destague na teoria
classica. Smith (1996) explica que ela surgiu de forma natural a medida em que as
pessoas necessitavam cambiar, permutar e trocar. Foi com essa troca de bens e
servicos mutuos que ocorreu a divisdo de trabalho, o que resultou em inUmeras

vantagens, principalmente no aumento da quantidade de trabalho. Este aumento se
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deveu a trés circunstancias: aumento da destreza do trabalhador, economia de tempo
e invencdo de maquinas, que facilitaram o trabalho e diminuiram o tempo gasto para a
producao de bens e servicos.

Eis uma maxima que todo chefe de familia prudente deve seguir: nunca tentar
fazer em casa aquilo que seja mais caro fazer do que comprar. O alfaiate ndo tenta
fabricar seus sapatos, mas os compra do sapateiro. Este ndo tenta confeccionar seu
traje, mas recorre ao alfaiate. O agricultor ndo tenta fazer nem um nem outro, mas se
vale desses artesdos. Todos consideram que € mais interessante usar suas
capacidades naquilo em que tém vantagem sobre seus vizinhos e comprar, com parte
do resultado de suas atividades, ou 0 que vem a dar no mesmo, com o preco de parte
das mesmas, aquilo de que venham a precisar (SMITH, 1985, p.380).

No que diz respeito a primeira circunstancia mencionada, o aprimoramento das
habilidades individuais aumentou a produtividade de cada trabalhador, enquanto a
especializacdo em tarefas especificas também contribuiu para o desenvolvimento das
habilidades. Quanto a terceira circunstancia, a invencdo de maquinas foi uma
consequéncia direta da divisdo do trabalho, pois individuos focados em tarefas
especificas buscaram criar métodos e ferramentas mais eficientes (SMITH, 1996).

Apbs o estabelecimento da importancia da divisdo do trabalho, Smith (1996)
descreve as dificuldades encontradas pela sociedade frente a auséncia de uma moeda
de troca universal. As trocas dos produtos eram dificeis. Para exemplifica-la, Smith
(1996) coloca como hipétese a situacdo comercial entre um acougueiro e um teceldo:
caso um deles n&o quisesse carne ou |4, a troca comercial ndo aconteceria.

Diante desses obstaculos, o poder de troca precisava de algo que fosse comum
e aceito por todos. Assim, por unanimidade e por razdes incontestaveis, as nagoes
aderiram aos metais (SMITH, 2016).

Diante dessa problematica, os metais surgiram como a solucéo ideal. Eles
apresentavam vantagens como durabilidade, armazenamento prolongado, sem perda
de valor, e divisibilidade, qualidades essenciais para o comércio (SMITH, 2016).

O dinheiro passou a ser o objeto de troca comum entre 0s povos devido as suas
inUmeras vantagens. Todavia, existia na mercadoria uma diferenga latente entre o seu
preco e o seu valor. Como descrito por Smith (2016, p.34), “a palavra valor tem dois
significados: as vezes designa a utilidade de um determinado objeto, e outras vezes o
poder de compra que o referido objeto possui”. Assim, foi preciso investigar os
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principios que regulam o valor das trocas de mercadorias através do critério de
precificacdo, os componentes que estipulam o preco real e as circunstancias que
podem alterar esses componentes (SMITH, 2016).

A moeda, apesar da relevancia que adquiriu na atividade comercial, tinha
apenas seu papel de troca. Para Smith (1996), os metais preciosos nao eram
indicativos de riqueza de uma na¢ao, mas sim a sua capacidade de producao e de
trabalho.

Além desse entendimento sobre o valor e o preco das mercadorias, para a teoria
classica a intervencdo do Estado deveria ser minima, com a liberalizagdo nos

mercados de bens e servigos.

4.4 TEORIA DAS VANTAGENS COMPARATIVAS OU RELATIVAS

Em 1817, o conceito de Smith é aprimorado pela Teoria das Vantagens
Comparativas. David Ricardo abandona a ideia dos custos absolutos e inclui na
discussao fatores como matéria-prima e transporte (BADO, 2004).

A Teoria das Vantagens Comparativas € um dos pilares fundamentais da
economia internacional. Essa teoria explica por que o comércio internacional entre
paises com diferentes custos de producdo pode ser benéfico para todas as partes
envolvidas, mesmo quando um pais é mais eficiente na producao de todos os bens em
comparacao com outro pais.

Nesse sentido, Ricardo (1996) expbe o relato exemplificativo entre Portugal e
Inglaterra: caso Portugal ndo tenha nenhuma relacdo comercial com outros paises, em
vez de colocar grande parte de seu capital e esfor¢o na producdo de vinhos, com 0s
quais importa, para seu uso, tecidos e ferramentas de outros paises, seria obrigado a
empregar uma parte dessa mao de obra na fabricagao de tais mercadorias. Certamente
0s resultados seriam inferiores.

O volume de vinhos que Portugal deve dar em troca dos tecidos ingleses néao &
determinada pelas horas de trabalho dedicadas & producdo de cada um desses
produtos, como seria se ambos fossem produzidos na Inglaterra ou ambos em
Portugal. A Inglaterra poderia, numa situacdo, necessitar do trabalho de 100 homens

por ano para fabricar tecidos, e, no entanto, precisar do trabalho de 120, durante o
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mesmo periodo, se tentasse produzir vinho. Assim, a Inglaterra teria interesse em
importar vinho, mediante a exportacao de tecidos (RICARDO, 1996).

Em Portugal, a fabricacdo de vinho poderia requerer somente o trabalho de 80
homens por ano, e a fabricacdo de tecido necessitar do emprego de 90 homens
durante o mesmo tempo. Dessa forma, seria vantajoso para Portugal exportar vinho
em troca de tecidos. Essa troca poderia acontecer mesmo que a mercadoria importada
pelos portugueses fosse produzida em seu pais com menor quantidade de trabalho do
qgue na Inglaterra. Mesmo que Portugal pudesse fabricar tecidos com o trabalho de 90
homens, deveria importa-los de um pais onde fosse preciso o emprego de 100 homens,
porque lhe seria mais favoravel aplicar seu capital na produgéo de vinho, pois assim
poderia conseguir mais tecido da Inglaterra do que se desviasse uma parte de seu
capital do cultivo de uva para a producao daquele produto (RICARDO, 1817).

Em suma, a teoria das vantagens comparativas de Ricardo (1996) destaca a
importancia da especializa¢do na producdo e do comércio internacional como meios
de promover a eficiéncia econdmica e o bem-estar de todos os paises envolvidos,
independentemente de suas diferencas absolutas na produtividade. Esta teoria
continua sendo uma das mais influentes na economia internacional e € frequentemente

usada para explicar os beneficios do comércio global.

4.5 TEORIA NEOCLASSICA

A teoria neoclassica do comércio internacional € uma abordagem mais moderna
e sofisticada para entender os padrdes de comércio entre as nacdes. Ela se baseia em
principios econdmicos fundamentais e foi desenvolvida como uma resposta a teoria
mercantilista e outras teorias mais antigas. A teoria neoclassica do comeércio
internacional é frequentemente associada as vantagens comparativas de Ricardo e ao
Modelo Heckscher-Ohlin.

Como comentado no topico anterior, as Vantagens Comparativas de Ricardo
propéem a ideia de que as nacdes se beneficiam ao se especializar na producao
daquilo que tém uma vantagem comparativa, isto €, em bens que tém um custo de
oportunidade mais baixo em relacdo a outras nagdes. Mesmo que uma nacao seja
menos eficiente em todos os setores, ela ainda pode se beneficiar ao concentrar seus

esforcos naquilo em que é relativamente mais eficiente (RICARDO, 1996).
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O modelo Heckscher-Ohlin expande as ideias de Ricardo, introduzindo a ideia
de que os fatores de producao (trabalho, capital, terra) sdo a base das vantagens
comparativas. Paises com abundancia de um determinado fator tendem a se
especializar na producdo de bens que utilizam mais intensamente esse fator. Por
exemplo, um pais com abundancia de mao de obra tendera a se especializar em bens
intensivos em trabalho.

Os principais pressupostos da teoria neoclassica fundamentam-se nas teorias
do fator especifico, das preferéncias dos consumidores, do equilibrio geral e da
eficiéncia e da convergéncia de precos.

A teoria do fator especifico parte do pressuposto de que diferentes fatores de
producdo sdo especificos para determinadas industrias. Por exemplo, um tipo
especifico de mao de obra altamente especializada pode ser necessario apenas para
uma industria especifica. Isso leva a variagcbes nos efeitos do comércio sobre os
diferentes fatores de producéo dentro de um pais.

Em relacdo a teoria das preferéncias dos consumidores, a teoria neoclassica a
considera como um fator importante no comércio internacional. A demanda dos
consumidores por produtos diferentes influencia as decisbes de producdo e de
comercio.

A teoria do equilibrio geral walrasiano, importante no pensamento neoclassico,
tem para si que as variaveis econdmicas interagem e 0 sistema apresenta uma
tendéncia de equilibrio pela livre forca de mercado. As empresas e os consumidores
usam da racionalidade para terem suas decisdes de forma a aumentar seus lucros e a
sua satisfacdo (LAUTZENHEISER; HUNT, 2012).

Os neoclassicos também séo considerados marginalistas, pois empregam, para
dar valor aos bens e servigos, a utilidade, que representa a satisfacao ou prazer que
0s agentes obtém do consumo de cada unidade de determinado bem. Essa ideia se
transformou em um fundamento da doutrina econdmica nos paises capitalistas até o
final dos anos 1920 (LAUTZENHEISER; HUNT, 2012).

Outro ponto é a referéncia da moeda. Nessa teoria, 0 conceito de moeda
assume a figura neutra de que ndo € um bem util em si; sua utilidade € apenas como
um instrumento de intermediacéo entre trocas de bens e servicos (LAUTZENHEISER,;
HUNT, 2012).
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Essa abordagem neoclassica oferece uma perspectiva mais sofisticada e
realista sobre os padrées de comércio internacional, considerando uma série de fatores
que influenciam as decisdes de producdo, consumo e comércio entre as nacdes. Ela

serviu como base para muitos modelos econémicos e politicas comerciais.

5 COMERCIO EXTERIOR BRASILEIRO

O comércio exterior desempenha um papel fundamental no cenario econémico
do Brasil, conectando o pais as diversas nac6es do mundo em um intricado sistema
de trocas comerciais. Ao longo das Ultimas décadas, o comércio exterior brasileiro
passou por transformacdes significativas, moldando ndo apenas a economia, mas
também as relacdes politicas e sociais.

Para analisar o desenvolvimento comercial brasileiro € mais apropriado recorrer

aos fatos de longo prazo, conforme destaca Prado Junior (1972, p.24):

“ O nao-historicismo e a subestimacgéo da especificidade histérica dos paises
subdesenvolvidos tornam a teoria ortodoxa incapaz de avaliar as
circunstancias peculiares que em cada lugar ou categoria sécio-econdémica,
condicionam as inversfes e ddo a medida de sua fecundidade e capacidade
de determinar um processo auto-estimulante de crescimento que é o que se
procura”.

O comeco da histéria brasileira, como col6nia de Portugal, foi marcado pela falta
de comprometimento e experimentagdo da coroa portuguesa. O descobrimento de
uma terra muito vasta e pouco habitada ndo gerou inicialmente muito interesse dos
portugueses. O Brasil, no entanto, aproximou-se da civilizagcdo europeia por meio da
expansao das vitdrias portuguesas (ABUQUERQUE, 1977).

5.1 BRASIL COLONIA
Nas primeiras décadas pos-descobrimento, os portugueses nao tinham muito

interesse pelo Brasil, ficando mais empenhados no comércio de especiarias e outros

produtos das indias Orientais; ndo projetavam no Brasil nenhuma oportunidade
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relevante que pudesse aproveitar em seus empreendimentos comerciais
(ABUQUERQUE, 1977).

Os portugueses, no entanto, viram um proveito no pau-brasil, que poderia ser
empregado na Europa no uso de tingimento de tecidos. Para essa comercializacao
utilizaram a ajuda da populagéo nativa em troca de artigos simples, de pouco valor; o
papel dos nativos era basicamente buscar as arvores de pau-brasil e entregar nos
navios que ficavam na costa. Logo que viram a rentabilizacdo desta atividade,
concederam o monopdlio a Ferndo de Noronha, em contrapartida da defesa da terra e
20% da madeira (ABUQUERQUE, 1977). Todavia, essa atividade estritamente
extrativa e predatoria obteve pouco resultado econdmico.

Em pouco tempo a politica de Portugal em relacdo ao Brasil foi alterada e o
objetivo passou a ser a colonizacgao, levando em consideracao que 0s portugueses ja
tinham experiéncia com suas ilhas atlanticas (ABUQUERQUE, 1977).

Ainda na primeira metade do século XVI ocorreu a implementacao, no Brasil,
do sistema das Capitanias Hereditarias. Esta estrutura foi inaugurada em 1534,
guando Dom Jod&o lll, monarca de Portugal, optou por segmentar o territorio brasileiro
em partes denominadas capitanias. Essa divisao territorial foi empreendida com o
propésito primordial de catalisar a colonizacao e o progresso desta nova terra.

Por meio das Capitanias Hereditarias, o monarca delegava o poder de
administracéo e exploracéo das areas a individuos nobres e detentores de um estatuto
privilegiado, os capitdes donatarios. Cada um desses capitdes era responsavel por
supervisionar a colonizacédo, incentivar a producao, assegurar a defesa da regidao e
explorar seus recursos. Essa abordagem descentralizada visava promover um
povoamento mais rapido e eficiente do vasto territdrio, a0 mesmo tempo em que
aliviava o fardo financeiro da coroa portuguesa na gestdo dessas areas distantes
(ABUQUERQUE, 1977).

A instituicdo das Capitanias Hereditarias representa um marco essencial no
processo de colonizagcdo do Brasil, delineando uma abordagem de gestéo territorial
gue buscava equilibrar a expanséo territorial com a delegacdo de autoridade local.
Ainda hoje esse sistema histérico permanece como um componente fundamental na
compreensao das origens e dos desafios enfrentados pelos primeiros colonizadores e

na formacé&o do Brasil colonial.
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A implementacédo do sistema de capitanias hereditarias também foi um grande
marco no processo aduaneiro. No inicio das instala¢des da estrutura aduaneira oficial
brasileira, os impostos ndo eram cobrados de mercadorias que vinham de Portugal.
Os paises colonizados eram fiscalmente subordinados (ndo era permitida a cobranca
de taxas) (CARRERA, 1980).

A partir da entrada do capital industrial, o sistema colonial comecou a entrar em
crise. Para Costa (1986, p.5), “o sistema colonial montado pelo capitalismo comercial
entrou em crise quando o capital industrial se tornou preponderante e o Estado
Absolutista foi posto em xeque pelas novas aspiragdes da burguesia”.

De qualquer forma, o Brasil, no século XVII, teve uma ampliagcdo populacional
devido em grande parte a expansao do territorio das estreitas faixas litoraneas para as
fronteiras e do influxo macigo de escravos para trabalhar na produgéao agucareira.

Conforme Prado Jr (1970), a producéo agucareira no Brasil foi a atividade mais
antiga desenvolvida desde o periodo colonial e esta ligada aos importantes eventos
histéricos da nacéo brasileira.

A regido Nordeste foi a escolhida no periodo colonial devido, em especial, pela
sua localizacao estratégica, que permitia, de forma mais facil, o escoamento do acucar
produzido. Como o prec¢o do acglcar estava elevado na Europa, logo o Brasil teria neste
produto sua base de economia internacional.

No centro da producao acucareira havia o engenho, que era o responsavel pela
producdo do acgucar. O engenho consistia em uma fabrica com méao de obra de 80 a
100 escravos, que pertencia aos ricos donos de terras. Ja a populacéo livre habitava
0S centros urbanos ou atuava na producéo de gado (poucos envolvidos na atividade
acucareira) (ABUQUERQUE, 1977).

Em 1825, a producéo de cana de agucar continuou a ser plantada, todavia, aos
poucos, a producédo foi desaparecendo, continuando somente a de aguardente e a
canavieira. A partir de 1830, a producédo acucareira deu lugar ao cultivo de outro
produto, o café (PETRONE, 1964).

A criacdo de gado, também exercia papel primordial na economia brasileira,
desenvolvendo-se nas regides Nordeste e Sul. Contudo, a precariedade da
infraestrutura da época fazia com que a criagcéo de gado fosse de pouco alcance, sendo
gue a carne ou o0 gado vivo ndo podiam ser transportados muito longe. Com isso,

apenas o mercado local ou o regional eram supridos (ABUQUERQUE, 1977).
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Durante o século XVII iniciou-se um novo ciclo econdémico no Brasil,
especificamente em Minas Gerais, 0 ciclo do ouro. Nesse periodo, 0os senhores de
engenho comecaram a experimentar o declinio do setor acucareiro e, com isso, as
dificuldades em manter suas posi¢cdes econdmicas e sociais (ALBUQUERQUE, 1977).

Como se vé adiante:

As primeiras descobertas de ouro no brasil ocorrem na década de 1660. No
final do século XVII, foi encontrado ouro em Minas Gerais e nos vinte anos
seguintes em Goias e Mato Grosso. Estas descobertas foram feitas pela
populacdo de S&o Paulo — os paulistas — uma capitania pobre do Brasil, que
até entdo se concentrara na captura de escravos indios. Quando o trafico de
escravos indios se tornou decadente, no final do século XVII, os paulistas
organizaram exeércitos mercenarios para combater os indios no Norte. Mas,
apesar de seus esforcos, a capitania de Sdo Paulo continuava extremamente
pobre em comparacdo com a civilizacdo acucareira do Nordeste
(ALBUQUERQUE, 1977, p.27).

O ciclo do ouro experimentou o declinio por volta de 1760. Assim, a populacéo
do Brasil comecou a se deslocar para outras regidées do Sul, dedicando-se a atividades
agricolas, como algodéo, café, criacdo bovina e atividades téxteis. O fim do ciclo do
ouro abriu caminho para o aparecimento do café, um produto que seria fundamental
na economia brasileira principalmente a partir das ultimas décadas do século XIX,
trazendo acumulo de capital e desenvolvimento regional de forma autbnoma. O café
proporcionou ao Brasil maior interacdo e integragcdo com a economia internacional
(ABUQUERQUE, 1977).

O ciclo do café foi 0 mais relevante em termos de acumulagéo de riquezas no
Brasil. Diferentemente da cultura agucareira, a atividade cafeeira n&o necessitava dos
holandeses para a realizacdo de suas vendas. O café foi implementado apenas com a
estrutura do mercado interno, o que possibilitou a criagdo de centros urbanos nos
estados de S&o Paulo, Minas Gerais e Parana (SILVA et al, 2010).

5.2 ABERTURA DOS PORTOS
No decorrer do século XIX, uma mudanca de grande impacto no cenario

comercial brasileiro ocorreu com a vinda da familia Real Portuguesa ao pais, em meio

a invasdo de Portugal pelo exército napolednico. Esse periodo trouxe avancos
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significativos para a atividade portuéria, uma vez que resultou na reabertura dos portos
as nacgles estrangeiras.

Em 28 de janeiro de 1808 o Brasil ingressou no comércio exterior pelo Decreto
de Abertura dos Portos as Na¢cGes Amigas, assinado pelo Principe Regente Dom Joao
de Portugal (MENEZES et al., 2010).

Outro marco particularmente importante no cenario comercial brasileiro ocorreu
no ano de 1845, quando o entdo Ministro da Fazenda, Alves Branco, desempenhou
um papel essencial na coordenacdo da formulacdo de uma nova estrutura tarifaria
alfandegaria. Essa iniciativa, apesar de ter uma duracdo relativamente curta, deixou
um impacto duradouro na economia nacional. As novas tarifas introduzidas por Alves
Branco desempenharam um papel crucial na promocéo da industrializacdo doméstica
e na busca por uma maior autonomia econémica. Em 1850, o Brasil ainda era carente
de infraestrutura politica e econbmica, todavia, estava se preparando para o
crescimento através da exportacéo do café (ABUQUERQUE, 1977).

As mudancas promovidas durante o século XIX, particularmente com a
reabertura dos portos e a modernizacdo da estrutura aduaneira, contribuiram para a
transformacao do Brasil em um cenario mais globalizado e comercialmente ativo. A
atuacao de Alves Branco, ao reformular as tarifas alfandegarias, reflete a busca por
adaptacdo as necessidades econbmicas mutaveis e por politicas que visavam o
desenvolvimento sustentavel do pais.

Carrera (1980) destaca também, neste contexto, a criagdo da Diretoria Geral de
Rendas Publicas na evolucao administrativa aduaneira nacional, que colaborou para a
concentracdo de informacdes e cadastros atualizados mediante cruzamentos de
dados. Ja na Primeira Guerra Mundial, o Brasil foi forcado a utilizar estratégias
comerciais devido a limitacdo imposta ao uso dos portos para navios de guerra.

Apoés esse periodo conturbado e instavel, o Brasil voltou a passar novamente
pelos mesmos problemas na Segunda Guerra Mundial. Na época, o presidente Getulio
Vargas buscou proteger a industria nacional com o impedimento de importagdo de
produtos. Para isso, houve a criacdo de barreiras alfandegéarias e outras politicas
comerciais, principalmente as relativas a tarifas e ao controle aduaneiro. No periodo
Vargas e, posteriormente, no de Juscelino Kubitschek (J.K) (1956-1961), esse viés

econdmico se solidifica,
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Assim, na observacdo do modelo de industrializacdo concebido no Brasil,
onde a funcdo do Estado para a implementacdo do desenvolvimento e,
consequentemente, o progresso econdémico se da de maneira direta, é
também o Estado o realizador (mediador) da alianga com o capital externo e
0 maior e principal impulsor estrutural do desenvolvimento industrial —
destacando que o modelo internacional de associacdo se constitui na prépria
condicdo da expansdo industrial para os paises capitalistas periféricos
(MOURAO, 2012, p.78).

A principal diferengca dos dois governos concentrava, principalmente, no
elemento do capital externo. O governo Vargas tinha uma politica mais conservadora
e autbnoma em relacdo aos investidores estrangeiros, com a premissa de que existia

conflito entre a autonomia nacional e o capital externo. Desta forma,

[...] a figura do Estado assume um papel relevante, em razdo de sua
capacidade de definir um arranjo institucional baseado em crencas e
ideologias, ao mesmo tempo que define normas, leis e regras institucionais
formais para o alcance dessa estratégia. Especificamente em relacdo ao
capital internacional, é necessario a constru¢do de um arranjo institucional que
minimize sua influéncia, mas ndo sua participacdo, nos objetivos gerais
decididos internamente (AREND, 2009, p.116).

Ao contrario, na gestédo de J.K, o governo ndo apontava conflito nem perigo a
soberania do pais nessa relacdo. Como analisa lanni (1979), Kubitschek entendia a

industrializagéo e a interdependéncia econdmica nacional como ideias distintas.

Por esse motivo, nos pronunciamentos de Juscelino Kubitschek de Oliveira
surgiram frequentemente, de par em par, o conceito de industrializacéo e a
ideia de capital estrangeiro. Para ele, ndo se tratava nunca de entidades
incompativeis, ou entre as quais pudessem surgir tensdes. Isto é, devido a
conviccao politica que se fundamentava a sua politica de desenvolvimento
econdmico, industrializacdo e capital estrangeiro eram nog¢fes conjugadas
(IANNI, 1979, p.183).

No governo Kubitschek, para estimular a industrializagdo do pais, houve a

implantacdo da politica de protecionismo por meio de inumeras medidas
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(GONCALVES et al, 1998). O Brasil teve um de seus maiores periodos de crescimento
econOmico neste contexto.

Entre 1957 e 1988 o Brasil foi marcado pelo protecionismo, aliado a ideia de
substituicdo de importacdes (WANDERLEY; GAMEIRO, 2006), que, por um lado,
protegeu a industria nacional da competicdo externa, dando-lhe tempo para se
estruturar, e, por outro, dificultou a qualificacdo dessas empresas para a competicao
internacional (WANDERLEY; GAMEIRO, 2006).

No final dos anos 1980, o Brasil passou por um processo de abertura do
comeércio exterior, chamado de Nova Politica Industrial, no governo José Sarney. Esta
politica tinha como escopo a modernizacao e o aumento da competitividade industrial
por meio de beneficios fiscais, isencdo de impostos de importacdo e exportacdo e
depreciacdo na compra de bens de capital de origem interna ou externa (GONCALVES
et al, 1998). Fizeram parte desta politica de Sarney: diminuicdo da redundancia
tarifaria, extincdo de alguns regimes especiais de importacdo, reducdo do grau de
protecao tarifaria da industria local e unificacdo de diversos tributos (WANDERLEY;
GAMEIRO, 2006, p. 23). Esse processo de abertura, segundo Cervo e Bueno (2002,
p. 550):

“(...) resultou com o tempo em modernizagdo das plantas industriais e aumento
da competitividade sistémica global da economia brasileira; o liberalismo em
diminuicdo do Estado e conseqliente ascensdo da sociedade quanto a
distribuicdo do poder e das responsabilidades para promover crescimento e
desenvolvimento econbémicos, bem como quanto a conducdo da acdo
externa”.

Todavia, foi o presidente Fernando Collor de Mello que radicalmente promoveu
a abertura comercial brasileira, com retirada de dificuldades as importacdes, a
eliminacao de tarifas e a queda de subsidios para os exportadores (WANDERLEY;
GAMEIRO, 2006, p. 23). O resultado foi um consideravel aumento de importagdes de

bens de consumo e de capital, além da concorréncia, que se tornou mais acirrada.

Por fim, o Brasil reduziu a protecao a indUstria doméstica em um momento em
gque este pais, diferentemente dos seus vizinhos, chegou a um grau de
maturidade industrial que era compativel com a sobrevivéncia de parte
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expressiva de sua industria. Por outro lado, a abertura acarretou riscos, e veio
inserida em uma conjuntura macroecondmica desfavoravel, com valoriza¢do
cambial e elevadas taxas de juros, e uma diplomacia econdmica nem sempre
eficiente (GONCALVES et al., 1998).

Apo6s o impeachment de Collor, em dezembro de 1992, a politica de abertura
comercial continuou no governo seguinte de Itamar Franco (WANDERLEY; GAMEIRO,
2006) e nos governos de Fernando Henrique Cardoso (1995-2002).

Em 2003, o pais elegeu o presidente Luiz Inacio Lula da Silva, o qual iniciou seu
governo herdando um pais que havia avancado na abertura comercial, mas que ainda
assistia a globalizacédo e as decisdes comerciais dos paises desenvolvidos de forma
muito distante.

Nesse cenario, o governo Lula teve como principal desafio democratizar a
ordem da globalizagdo e participar mais efetivamente das importantes decisdes
internacionais. O primeiro passo diplomatico de Lula, neste sentido, ocorreu na
Conferéncia da Organizacdo Mundial do Comércio (OMC), em Cancun, em 2003, com
a criagcdo do G20, fundado na premissa de dar voz aos paises emergentes nas
decisbGes e tornar as regras comerciais mais justas e legitimas (CERVO; BUENO,
2002).

A partir de entédo o Brasil evoluiu no sentido da globalizagéo. A politica exterior
brasileira operou através do multilateralismo e da reciprocidade em todas as areas
relevantes: economia, comeércio, seguranca, questdes ambientais, saude e direitos
humanos (CERVO; BUENO, 2002).

5.3 A INSTITUCIONALIDADE DA POLITICA BRASILEIRA DE COMERCIO
EXTERIOR

Um elemento marcante da trajetoria da politica econdmica brasileira ao longo
de diferentes governos foi a criacdo de O6rgdos institucionais voltados para a
internacionalizacao das empresas e o comércio exterior. Durante o ultimo governo do
presidente Getulio Vargas (1951-1954), por exemplo, foi criada a Cacex (Camara de
Comeércio Exterior), dentro do Banco do Brasil, em substituicdo a Cexim (Carteira de

Exportacéo e Importacdo), por meio da Lei n® 2145 de 1953.
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A Cexim havia sido criada em 1941 com o objetivo de fazer com que o pais
pudesse subsidiar as necessidades que existiam para as atividades do comércio
exterior. A instituicdo promovia a exportacdo por meio de incentivos e suporte
financeiro, além de fazer cumprir as diretrizes das importacdes brasileiras (FARO e
FARO, 2010).

A Cacex, por sua vez, possuia o poder de decidir e de operacionalizar as
medidas de politica e tinha caracteristicas institucionais Unicas. Era uma carteira
especifica do Banco do Brasil, formalmente subordinada ao Ministério da Fazenda,
situando-se na area do Ministério da Industria e Comércio. O diretor era nhomeado
diretamente pelo Presidente da Republica.

A agéncia foi criada para a protecao da industria brasileira a partir da introducéo
da Instrucdo 70 da Sumoc (Superintendéncia da Moeda e do Crédito), que foi uma
instituicdo monetaria brasileira com a missao de preparar a organizacdo de um banco
central no Brasil (BCB, 2023).

Posteriormente, com o aperfeicoamento da instituicao, a politica externa parou
de focar nas contas externas e passou a gerir as necessidades da politica industrial,
fundada na protecdo do comércio nacional e na substituicio Das importacdes
(FERNANDES, 2011).

A Cacex foi extinta no Governo Collor, em um contexto de redefini¢cdo da politica
econbmica externa, novas regras da OMC, compromissos com o Mercosul, além de
ajustes fiscais (PINHEIRO; MARKWALD; PEREIRA, 2022).

Em contrapartida, houve a criagcdo da Camex (Camara de Comércio Exterior),
pelo entédo presidente Fernando Henrique Cardoso, por meio do Decreto 1.386, de 06
de fevereiro de 1995, vinculada ao Conselho de Governo da Presidéncia da Republica.
Destarte, o comeércio exterior brasileiro ficou configurado institucionalmente de acordo

com a formatagdo demonstrada na Figura 1.

FIGURA 1. Aparato institucional da politica comercial no 1° mandato do governo
FHC
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Fonte: O autor, a partir do Decreto n. 1 386, de 6 de fevereiro de 1995.

A Camex era constituida de um conselho de ministros composto pelos principais
ministérios que tratavam de temas afins ao comércio exterior e era presidida pelo chefe
da Casa Civi. A Camex ainda tinha um papel consultivo e ndo executivo nas
discussBes e coordenacdes da politica comercial exterior. Faziam parte da sua
integracdo o Ministro Chefe da Casa Civil (Presidente), o Ministro das Rela¢cdes
Exteriores, o Ministro da Fazenda, o Ministro do Planejamento e Orcamento, o Ministro
da Industria, do Comércio e do Turismo, o Ministro da Agricultura, Abastecimento e
Reforma Agréaria e o Presidente do Banco Central, podendo ainda ser convidados a
participar das reunibes representantes de outros 6rgdos do Governo (VEIGA,
IGLESIAS; 2002).

O objetivo da agéncia era a coordenacado da acao publica em comércio exterior
visando superar problemas institucionais existentes, oriundos das dissolugcdes das
insténcias decisoérias da area. Também visava tracar politicas de médio prazo para o

comeércio exterior (VEIGA, IGLESIAS; 2002). Entre suas atribuicbes estavam:
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i) definir as diretrizes da politica de comércio exterior;

i) manifestar-se previamente sobre as normas e legislagio sobre o comércio
exterior e temas corrrelatos;

iii) dispor sobre as diretrizes para as alteracdes das aliquotas dos impostos
de importacdo e exportacao;

iv) estabelecer as diretrizes para as investigacfes relativas a praticas
desleais de comércio exterior;

v) fixar as diretrizes para a politica de financiamento e de seguro de crédito
as exportacoes;

vi) estabelecer as diretrizes para a politica de desregulamentagédo do
comércio exterior;

vii) avaliar o impacto das medidas cambiais, monetarias e fiscais sobre o
comércio exterior;

viii) formular a politica sobre a concesséo de areas de livre comércio, zonas
francas e zonas de processamento de exportacoes;

ix) fixar as diretrizes para a promoc¢do de bens e servicos brasileiros no
exterior;

x) indicar os pardmetros para as nhegociacdes bilaterais e multilaterais
relativas ao comércio exterior (VEIGA E IGLESIA; 2022, p. 10).

O Decreto n° 8.807, de 12 de julho de 2016, mudou um aspecto importante da
institucionalidade da Camex, que passou entdo a ser presidida pelo Presidente da
Republica, enquanto a Secretaria Executiva passou ao Ministério das Relacfes
Exteriores (MRE). Em 2017 a Camex foi transferida novamente do MRE para o MDIC,
que passou a indicar o secretario-executivo da Camara (BRASIL, 2023).

Atualmente a Camex integra a estrutura administrativa do Ministério da
Economia (ME) e dispde de um conjunto de colegiados e 6rgaos, que, aliados, sédo
responsaveis por coordenar discussfes e deliberagdes acerca dos principais pilares
da politica de comeércio exterior brasileira (BRASIL, 2023).

Outras instituicbes relevantes do comércio exterior brasileiro sdo a Receita
Federal Brasileira, no controle dos impostos e da aduana, a Secretaria do Comércio
Exterior — SECEX, que administra e controla a politica comercial, e o Banco Central -
BACEN, que rege a moeda e o cambio. Todas essas instituicdes, juntas, garantem as

operacOes comerciais internas e externas no Brasil.

5.4 A INTERNACIONALIZACAO DE EMPRESAS
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A internacionalizacdo das empresas € um processo fundamental no mundo
globalizado. A expansdo dos mercados potenciais abre espaco para o crescimento
das empresas e dos paises.

O conceito de Welch e Luostarinen (1998) parece sempre atual. Para eles, a
internacionalizagcdo € o “(...) processo de envolvimento crescente em operacoes
internacionais”. Beamish (1990) considera uma conceituacdo mais ampla: define
internacionalizagdo como “(...) o processo pelo qual as empresas aumentam sua
consciéncia sobre a influéncia direta e indireta que as transacdes internacionais tém
sobre o futuro delas e estabelecem e conduzem transag¢des com outros paises”.

As abordagens de estudos da internacionalizacédo podem ser divididas em duas
principais correntes tedricas. De um lado, a abordagem de internacionalizagdo com
base em decisbes econdémicas. De outro, a internacionalizacdo como evolugéo
comportamental.

No quadro 1, Hemais (2004) apresenta as principais teorias de
internacionalizacado, tanto pela perspectiva econémica, quanto pela comportamental,
baseado no trabalho de Cantwell (1991).

QUADRO 1 - Principais teorias de internacionalizacdo da empresa

Teoria Autores Sintese
Poder de mercado S. Hymer Empresas buscam controlar o mercado, a concorréncia
e utilizar suas vantagens competitivas.
Ciclo do produto R. Vernon Empresas buscam menores custos de produgdo em

paises menos desenvolvidos e introduzem inovacdes
em seus paises de origem.

Internalizagéo P. Buckley e M. | Empresas administram o trade off entre os custos de
Casson operar em diversos mercados e de contratar para

otimizar o negécio.
Paradigma eclético J. Dunning As empresas buscam, no exterior, vantagens
competitivas em  propriedade, localizacdo e

internacionalizacdo (OLI).

Escola de Uppsala J. Johansson As empresas se envolvem incrementalmente no
processo de internacionalizagdo a medida que melhor
conhecem o destino por meio da diminui¢cdo da distancia
psiquica e de networks.

Fonte: Autor. Adaptado de Hemais (2004, p.36).

Tendo o exposto, cabe aqui algumas consideracbes adicionais sobre as
principais teorias de internacionalizacdo. Iniciando pela Teoria do Poder de Mercado

de Hymer (1976), esta sustenta que, ao buscar otimizar seus ganhos e néo identificar
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oportunidades em seu mercado local, a internacionalizacao se revela como uma saida
para a empresa.

A segunda teoria apresentada, a Teoria do Ciclo de Vida do Produto,
desenvolvida por Vernon (1966), visa responder como o ciclo de vida do produto influi
nas etapas de sua comercializagdo, como a venda, a compra e a producao
internacional.

Em seguida, a Teoria da Internalizacdo de Buckley e Casson (1976) dedica-se
a explicar o conceito de internacionalizacdo através do desempenho das atividades
realizadas. O que antes era praticado por mercados intermediarios, passa a ser
realizado dentro da hierarquia da empresa.

Ja o Paradigma Eclético de Dunning foi criado a partir da década de 1970 com
0 objetivo de explicar a atuacéo e o comportamento das empresas no exterior, de forma

a entender como € gerida a producao internacional como um todo.

“ A teoria do paradigma eclético sugere que todas as formas de producéo
internacional por todos os paises podem ser explicados por referéncias as
condi¢cbes acima apresentadas. Tal teoria ndo faz previsbes a priori sobre
guais paises, indlstrias ou empresas sdo mais propensas a engajar no
investimento direto do exterior. Ou seja, tais condicbes sdo aplicaveis a
gualquer situacao. Além disso, 0 modelo aceita que tais vantagens ndo sao
estaticas: as vantagens OLI — Propriedade (Ownership), localizag&o (Location)
e internalizacdo (Internalization) — podem mudar com o tempo” (DUNNING,
1979, p.275)

O modelo de Dunning (1976) explica que o interesse de uma empresa pela
producéo internacional pode surgir baseado em trés pilares: vantagens de propriedade
em relacdo a empresas locais, internalizagdo dos processos de producdo e venda e 0s
atrativos que possa ter fora do seu pais, como méao de obra barata.

Por fim, a teoria comportamental, tida como um modelo de internacionalizacéo
- “modelo de Uppsala”, foi desenvolvida por Johanson e Vahilne, com origem na
universidade de Uppsala, na Suécia. O modelo parte da teoria comportamental e
considera que o aprendizado e o comprometimento da instituicAo em relacdo ao
mercado internacional ocorre de maneira gradual; a internacionalizacdo é entendida
como um processo (JOHANSON; VAHLNE, 1977).
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5.5 POR QUE EXPORTAR?

Tornar-se um exportador € uma questdo de ousadia, estar com pensamento
inovador, ir além das perspectivas naturais, buscar avancos em meio aos desestimulos
gue se enfrenta na teia das conexdes locais ou da economia desestimuladora de um
pais em desenvolvimento. Para Kotabe e Helsen (2010), as empresas, em grande
parte, comecam sua internacionalizagcdo com a exportagao.

A exportacdo é uma estratégia crucial para empresas que desejam expandir
seus negdécios e aumentar sua presenca global. Na literatura do comércio exterior, as
teorias comportamentais de internacionalizacdo de empresas sugerem que a
exportacao seria a primeira etapa de um processo gradual de aquisi¢do, integracéo e
uso de conhecimento sobre mercado e operacdes externas (Johanson e Vahlne,
1977). Complementando, Minervini (2019, p.28) elenca os principais motivos de

exportar:

Para elaborar uma estratégia de desenvolvimento da empresa; amplificar o
aproveitamento das instalag6es, melhorar a produtividade e otimizar os custos
de producéo, proporcionando, portanto, acesso a uma economia de escala
maior; superar possiveis dificuldades de vendas no mercado interno;
possibilidade de obter precos mais competitivos em outros mercados;
prolongar o ciclo de vida do produto; diversificar os riscos, que deixam de se
concentrar apenas em uma area de atuacdo da empresa; diversificar os
mercados e, consequentemente, diminuir a dependéncia dos ciclos
econdmicos internos ( que no Brasil sdo frequentes); possivel aumento da
capacidade inovadora da empresa; aperfeicoar 0s recursos humanos, pois
normalmente ha mais treinamento, ampliar o desenvolvimento tecnoldgico e
aumentar a rentabilidade, melhorar a qualidade do produto, pois a empresa
pode ser forgada a adaptar a qualidade as diferentes exigéncias do mercado
externo; acesso a um perfil mais amplo de clientes e, eventualmente, a
volumes de producéo mais interessantes; melhorar as formas de pagamento;
diminuicdo da carga tributaria por meio da utilizacdo de incentivos fiscais;
melhoras as condi¢cBes de obtencédo de recursos financeiros.

Essa estratégia de negocios oferece uma série de vantagens que nao apenas
fortalecem a posicéao das empresas no cenario global, mas também contribuem para o
crescimento sustentavel do pais como um todo. A exportacdo faz com que a economia
se mova, gerando trabalho, cultura, lazer, turismo, bem social, salude, crescimento

econdmico e divisas.
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Para Fasano Filho (1988), o aumento das exportagdes propicia o crescimento
econOmico. Seus resultados, além de estarem diretamente ligados a integracdo com
outras regides e a abertura econémica e comercial, oferecem: economias de escala
as empresas envolvidas, aprendizado, progresso técnico ou inovagdes, melhores
recursos domesticos, disseminacdo de conhecimento e ganhos para 0s setores
exportadores.

Em primeiro lugar, a exportacdo proporciona uma ampliacdo significativa do
mercado para as empresas domésticas. Ao explorar mercados internacionais, as
empresas tém a oportunidade de atingir uma base de clientes muito mais diversificada
e abrangente do que aquela disponivel no mercado interno. Isso ndo apenas gera
novas fontes de receita, mas também diminui a dependéncia de um Unico mercado,
tornando as empresas mais resilientes diante das flutuagdes econdmicas.

A empresa que passa a exportar percebe as melhorias em sua propria estrutura,
como nos padrdes gerenciais, na aquisicdo de novas tecnologias, inovagao na gestao,

qualificacdo da mao de obra, além de agregar valor a marca.

(...) qguando uma empresa passa a exportar ela obtém melhoras significativas,
tanto dentro da empresa (novos padrdes gerenciais, hovas tecnologias, novas
formas de gestao, qualificacdo da méo de obra, agregacéo de valor & marca)
gquanto fora (melhoria da imagem frente a clientes fornecedores e
concorrentes). Ao torna-se uma empresa exportadora, a sua imagem muda. O
seu nome e a sua marca passam a ser uma referéncia em relacdo a
concorréncia, e ela passa a ser vista como uma empresa de produtos de
qualidade. Os compradores no exterior sdo bastante exigentes, e tanto os
clientes quanto os fornecedores sabem que a empresa que esta exportando
consegue colocar seus produtos no exterior gracas ao seu esfor¢co em se torna
mais competitiva. A empresa passa a gerar novos empregos, devido ao
aumento da producdo, e os funcionarios passam a sentir orgulho de trabalhar
em uma empresa que exporta seus produtos (BRASIL, 2023).

Outro quadro importante que ocorre € em relacdo a producdo. Com a
exportacdo, a empresa passa a produzir mais. Assim, consegue melhorar a sua
negociacdo e obter menores custos de fabricagdo, tornando-se mais competitivas
(BRASIL, 2023).

A qualidade do produto também € perceptivel, visto que a empresa precisa se

adaptar as exigéncias do mercado de destino,
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Ao ingressarem no mercado internacional, as empresas adquirem tecnologia,
pois os paises desenvolvidos exigem dos seus fornecedores normas e
procedimentos que, com o tempo, séo internalizadas e passam a ser rotineiras
e, assim, todos os seus negdcios posteriores com o exterior, ou com 0
mercado interno seréo feitos dentro dessas normas (BRASIL, 2023).

Também se encontram beneficios na diversificagdo de mercado, que elimina a
sazonalidade de um produto, possibilitando-lhe a comercializacdo o ano todo
(diversificacdo de mercados) (BRASIL, 2023).

A exportacao também impulsiona a competitividade das empresas de um pais.
Ao entrar em contato com concorrentes internacionais e enfrentar diferentes exigéncias
de qualidade e inovacédo, as empresas sao incentivadas a aprimorar seus produtos e
processos. Esse aumento na competicao impulsiona a inovacédo, melhora a eficiéncia
operacional e eleva os padrbes de qualidade, o que beneficia tanto os mercados de
exportacao quanto o mercado doméstico.

Outro ponto positivo é a capacidade de aproveitar as vantagens comparativas
do pais. No caso brasileiro, o pais apresenta-se com uma rica diversidade de recursos
naturais e mao de obra especializada em setores como agricultura, mineracao e
tecnologia. Exportar permite que as empresas maximizem essas vantagens,
atendendo a demanda internacional com produtos e servicos de alta qualidade e
relevancia.

Por fim, dada a importancia das atividades de exportacdo, os paises, muitas
vezes, isentam essas atividades de determinados impostos. No caso brasileiro, a
exportacdo pode ser isenta de varios impostos, como, por exemplo, o Imposto sobre
Produtos Industrializados (IPI), Imposto sobre Circulagdo de Mercadorias e Servigos
(ICMS), Contribuicdo para Financiamento da Seguridade Social (COFINS), Programa
de Integracdo Social (PIS) e Imposto sobre Operacdes Financeiras (IOF) (BRASIL,
2023).

Com todas essas vantagens, sao cristalinos os beneficios que uma empresa
pode receber ao exportar seus produtos. Todavia, no comeco ou durante esse caminho
ha alguns entraves e obstaculos que podem aparecer. Ter conhecimento, suporte e

estrutura é de suma importancia para a superacao destes problemas. Destarte, a se¢ao
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a seguir busca elencar alguns entraves e desafios relevantes neste contexto para as

empresas brasileiras.

5.6 ENTRAVES E DESAFIOS PARA AS EMPRESAS BRASILEIRAS

Nota-se, nas Uultimas décadas, uma intensificacdo do processo de
internacionalizacdo de empresas no Brasil, principalmente nos anos 1990, com a
abertura comercial. Todavia, esse numero é ainda muito baixo. O Brasil, apesar de ser
uma das dez maiores economias globais, possui apenas 12% de exportacdo em
relacdo ao PIB. A média mundial é de 30% (PIGNANELLI E SANTOS, 2016).

Segundo dados do Ministério da Economia, o numero total de CNPJ ativos no
Brasil, em 2022, era de 20.191.920. Destes, quase 15 milhdes estavam cadastrados
como Microempreendedores Individuais (MEI), ou seja, 73,4% do total de empresas
formais do pais. Neste cenario, apenas 40,8% dos exportadores nacionais eram MEI
(SEBRAE, 2023).

A classificacdo das empresas € dividida em microempresas, empresa de
pequeno porte ou pequena empresa, empresa de médio porte e grandes empresas e
sdo enquadradas de acordo com a receita bruta anual e o nimero de empregados,
conforme o quadro adiante.

QUADRO 2. Classificacdo de Empresa (por porte) no Brasil

Classificacéo Receita Bruta Anual (Lei NUumero de Empregados
123/06 Industria Comércio e
Servicos
Microempresas Até R$ 360 mil Até 19 | Até 09
empregados empregados
Empresa de Pequeno Porte ou | De R$ 360.000,01 at¢ R$ | De 20 a 99 |De 10 a 49
Pequena Empresa 3.600.000,00 empregados empregados
Empresa de Médio Porte Maior que R$ 4,8 milhdes | De 100 a 499 | De 50 a 99
e menor ou igual a R$ 300 | empregados empregados
milhdes
Grandes Empresas Maior que R$ 300 milhdes | 500 ou mais | 100 ou mais
empregados empregados

Fonte: SEBRAE (2013). Elaboragé&o do autor.
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As pequenas empresas brasileiras sdo pecas fundamentais nesse processo,
trazendo inovacao, empregos e diversidade ao mercado interno. No entanto, quando
se trata de expandir seus horizontes para 0 comércio internacional, essas empresas
enfrentam uma série de desafios.

Um trabalho de Leonidou (2004, apud, MENEZES e LUZ, 2007) apresentou 32
estudos no periodo de 1960 a 2000 que demonstraram 39 barreiras de exportacédo,
divididas em barreiras internas e externas. As barreiras internas dizem respeito a
empresa e a sua capacidade de recursos; ja as barreiras externas sdo aquelas que a
empresa nao possui controle: estdo envolvidas com politicas, processos, governo e
ambiente. O trabalho ainda revelou que as barreiras de exportagéo variam conforme a
regido ou o pais. Avaliando as barreiras para as empresas brasileiras, o trabalho
apontou outras novas barreiras de exportacdo no Brasil, como as barreiras
governamentais, que tornam ainda mais dificil a superagdo dos obstaculos de
exportacdo (MENEZES e LUZ, 2007). A classificacdo destas barreiras é apresentada

no Quadro 3.

QUADRO 3. Classificacado das barreiras de exportagcées segundo L. Leonidou
(2004)

Internas Informacéo limitada para localizar e analisar mercados
Informacéo

Problemas com dados de mercados internacionais

Oportunidades de negdcio no estrangeiro

Falta de habilidade para contatar clientes no exterior

Falta de tempo administrativo para lidar com as
Funcional exportacdes

Pessoal inadequado e sem treinamento para
exportacao

Falta de capacidade de producéo para exportacéo

Escassez de capital de giro para financiar exportacdes

Produto Desenvolvimento de novos produtos para mercados
Marketing externos

Adaptando produtos de exportacdo em design e estilo

Atender em qualidade produtos de exportacdo
padronizados

Atendendo exigéncias de exportacdo em embalagem e
rotulagem

Preco Oferecimento de precos satisfatérios aos clientes
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Barreiras
de
exportacao

Dificuldade de comparar precos com precos dos
concorrentes

Conceder facilidade de crédito aos estrangeiros

Distribuic&o

Complexidade de distribuicdo de canais estrangeiros

Obtendo representacdo de seguro no exterior

Mantendo controle sobre intermediarios estrangeiros

Dificuldade em inventario abastecedor no estrangeiro

Logistica

Indisponibilidade  de estocados

instalacdes no exterior

produtos em

Custos excessivos de transporte e seguro

Promocgéao

Ajustando atividades de promog¢é&o no exterior

Externas

Processuais

Falta de familiaridade com procedimentos e papéis de
exportacao

Problemas de comunicagcdo com clientes em outros
mercados

Arrecadacdo lenta de pagamentos no exterior

Governamental

Falta de incentivos/assisténcia do governo local

Regras e regulamentos locais ndo favoraveis

Tarefa

Diferentes habitos e atitudes de clientes estrangeiros

Competicdo aguda entre mercados estrangeiros

Ambiental

Econdmica

Empobrecimento/deterioracéo das

econdmicas no exterior

condicdes

Riscos de troca de moeda corrente no estrangeiro

Politico-
Legal

Instabilidade politica em mercados estrangeiros

Regras e regulacéo rigidas no estrangeiro

Barreiras de altas tarifas ou sem tarifas

Sécio-
Cultural

Praticas de negécios no exterior pouco conhecidas

Diferengas de caracteristicas socio-culturais

Diferengas de linguagem verbal e n&o verbal

Fonte: Leonidou (2004, p. 279).

Um relatorio sobre o processo de exportacdo brasileiro, realizado em 2016 pela

Confederagéo Nacional da Industria, mostra que:

De acordo com as empresas, 0 custo de transporte e as elevadas tarifas
cobradas por portos e aeroportos sdo 0s aspectos mais criticos do processo
de exportacdo brasileiro e obtiveram uma nota média de 3,61 e 3,44

respectivamente. O excesso e complexidade de

leis e documentos

necessarios para exportar, bem como a existéncia de leis conflituosas e o
excesso de alteracdo das regras aparecem também entre os 10 maiores
problemas do processo de exportacdo (CNI, 2016. p.39).
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Os desafios sdo ainda maiores para as empresas de pequeno porte. Uma das
principais dificuldades enfrentadas pelas microempresas brasileiras ao tentar exportar
seus produtos € a falta de recursos financeiros. Muitas vezes essas empresas
possuem orcamentos limitados que dificultam a realizagdo de investimentos
significativos em marketing internacional, adaptacdo de produtos para mercados
estrangeiros e participacdo em feiras comerciais internacionais. I1sso pode limitar sua
capacidade de competir efetivamente em ambito global.

A falta de conhecimento de mercado € outra dificuldade enfrentada por
microempresas brasileiras. Compreender as preferéncias dos consumidores
estrangeiros, identificar concorrentes globais e entender as nuances das diferentes
culturas de negécios em todo o0 mundo exige recursos de pesquisa e expertise que
nem sempre estdo ao alcance dessas empresas.

Os custos logisticos e as questdes de infraestrutura também sdo desafios
significativos, a comecar pelo setor de transportes, que ainda é principalmente
rodoviario. As limitacdes da infraestrutura de transporte no Brasil podem resultar em
atrasos nas entregas e aumento dos custos, 0 que pode afetar negativamente a
reputacdo das microempresas no exterior (MAXIMO, 2023).

A pesquisa realizada pela Confederagcdo Nacional da Industria (2016)
apresentou um diagnostico das 20.232 empresas brasileiras que participaram do
comeércio exterior em 2015, dividido por porte de empresa e regido do pais. O objetivo
da pesquisa foi identificar os principais obstaculos as exportacoes.

A Figura 2 mostra a distribuicdo das empresas respondentes por setor de

atividade que foram escolhidas para o estudo.

FIGURA 2. Distribuicdo das empresas respondentes por setor de atividade
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SETOR RESPOMNSAVEL PELA MAIOR PARTE DAS RECEITAS DE EXPORTACAD

Maquinas e equipamentos

Alimentos

Agricultura, pecuarnia, produgdo
florestal, pesca e aquicultura
Duimicos

Metalurgia

Produtos de minerais ndo metalicas 2 1%
Produtos diversos I 3, 7%
Pladeira I 3, 6%
Calcados e couras I_ 3, 5%
Artigos de borracha e plastico - 2. 8%
Moveis | 2.6%
Inddastria extrativa E 2.5%
Bebidas - 2 50%%
Vestudrio e acessdrios - 2, 4%
Produtos de metal E 2.3%
Comercio 2, 1%
Informatica, produtos eletrdnicos & Gticos I 1, 9%
MaEguinas, aparelhos & materiais elétricas I_ 1,8%
Construcio civil e infrasstrutura 1,8%
Outros equipamentos de transporte 1, 8%
Farmoguimicos e farmacéuticas 1,.8%
Autopecas I_ 1, 7%
Téxters I_ 1,5%b
Weiculos r 1,4%
Eletricidade = gas 1,4%

Dutros _ 5.5%

Fonte: CNI (2016).

Nota-se, na Figura 2, consideravel diversidade na natureza dos itens exportados
pelas empresas brasileiras, com uma maior concentracdo em maquinas e

equipamentos e produtos agropecuarios.
O estudo mostra também a participacdo das exportacbes na receita das
empresas. Conforme a Figura 3, na maioria das empresas analisadas, as exportacdes

representam menos de 20% da receita bruta da empresa.

FIGURA 3. Participacao das exportacdes na receita das empresas
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PERCENTUAL DA RECEITA PROVENIENTE DAS EXPORTACOES

57,10%

13,70% 14,10%

. - - .

0% -20% 20% -40% 40%-60% 60%-80% 80%-100%

Fonte: Elaboracao prépria. Adaptado de CNI (2016).

Em relacdo ao tempo de atuacado, no caso das empresas de grande porte, cerca
de 90% exportam ha mais de cinco anos. A Figura 4, por sua vez, mostra que mais de

76% destas empresas apresentam mais de 10 anos de experiéncia em exportagoes.

FIGURA 4. Tempo de atuagcdo como exportadora para as empresas de grande
porte

EXPERIENCIA DE EXPORTACAO

76,30%

12,90%
8,60%

2,20% .
— N
menos de 1 ano entre 1 e 5 anos entre 5 e 10 anos mais de 10 anos

Fonte: Elaboracao propria. Adaptado de CNI (2016).
Ja o Quadro 4 exibe os principais destinos das exportacdes brasileiras, no
periodo de janeiro a dezembro de 2023. A China figura como principal consumidor das

exportacoes.

QUADRO 4. Principais destinos das exportacdes brasileiras (janeiro a

dezembro de 2023)
| Colocacéo | Pais de destino | Valor FOB (em bilhées de ddlares) |
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1° China 67,788
20 Estados Unidos 21,481
3° Argentina 8.488
4° Paises Baixos (Holanda) 7,382
50 Canada 4,229
6° Japéo 4,127
7° Alemanha 4,123
8° Espanha 4,056
90 Chile 3,849
10° México 3,829

Fonte: Elaboragdo prépria. Adaptado de ComexStat (2023).

O Quadro 5 indica a composicao atual da pauta de exportacdo brasileira
apurada no ano de 2023 até o més de junho.

QUADRO 5. Principais Produtos Exportados pelo Brasil em 2023

Principais produtos exportados pelo Brasil em 2023 Valor em FOB US$
1° Minério de ferro 42,2 bilhdes
20 Soja 37,3 bilhdes
3° Oleos brutos de petréleo 27,4 bilhdes
40 Aclcares e melagos 8,5 bilhdes
5° Carne Bovina 7,4 bilhdes
6° Farelos de soja 7,2 bilhdes
7° Oleos combustiveis de petréleo 6,6 bilhdes
8° Demais produtos — Industria de Transformacao 6,4 bilhdes
9° Carnes de aves 6,3 bilhdes
100 Celulose 6,1 bilhdes

Fonte: ComexStat, (2023).

Em termos de transporte das mercadorias, o trabalho do CNI (2016) mostra que

0 meio de transporte mais utilizado € o maritimo, escolhido por 56% das empresas.

Figura 5. Acondicionamento de cargas e modais utilizados na exportacao
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Principal modal utilizado para as exportacdes

56,50%

0,
22,50% 20,70%

0,20% 0,10%

maritmo aéreo rodoviario fluvial ferroviario

Fonte: Elaboracéo prépria. Adaptado de CNI (2016).

Este trabalho ainda apresenta a percepcao das empresas exportadoras sobre o
impacto de 62 entraves em seus processos de exportacao. Para tanto, é utilizada uma
escala que varia de 1 a 5: “1” indica entrave pouco critico e “5” indica entrave muito

critico. Estes dados séo apresentados na Figura 6.

Figura 6. Entraves do processo de exportagado brasileiro por ordem de
criticidade
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NIVEL DE CRITICIDADE DOS OBSTACULOS (25 MAIS CRITICOS)

Auséncia de acordos comerciais com o0s.. 2,52

Baixa disponibilidade e ineficiéncia dos portos 2,53

Falta de assisténcia das instituicdes de governo e.. r————————————— ) 5/

Marketing pouco efetivo no mercado-alvo 2,55
Prospecc¢éo de mercados potenciais 2,56
Falta de sincronismo entre 6rgaos anuentes e a.. 2,58
Falta de padronizagédo de procedimentos nos.. 2,58
Excesso de tributos 2,58

Disponibilidade de capital para as exportacdes 2,74

Greves de profissionais envolvidos nas.. me——— ) 74

Procedimentos de desembaragos complexos 2,78
Exigéncia de documentos originais e/ou com.. 2,78
Taxa de cambio 2,8
Taxa de juros 2,83
Multiplas interpretagbes dos requisitos legais.. 2,84
Dificuldade de conhecimento de leis originarias.. 2,87

Tempo para fiscalizagdo, despacho e liberagdo. . me———s—s—s—s—————————— 3

Excesso e complexidade dos documentos de.. 3,03
Excesso de leis e frequente alteracéo de regras 3,03
Leis conflituosas, complexas e pouco afetivas 3,04
Tarifas cobradas pelos 6gédos anuentes 3,04
Oferta de precos competitivos 3,11
Baixa eficiéncia governamental no apoio a.. 3,23

Tarifas cobradas por portos e aeroportos —————————————— 3 44

’

Custo do transporte 3,61

Fonte: Elaboracéo prépria. Adaptado de CNI (2016).

Conforme a Figura 6, as empresas indicam o custo de transporte e as elevadas
tarifas para a utilizacdo de portos e aeroportos como os maiores desafios das
exportacdes brasileiras.

Além dos entraves apontados, existem ainda as dificuldades geradas pela falta
de uma politica econémica forte, principalmente para as empresas de pequeno porte,
pela burocracia exacerbada e pelas complexas regulamentacdes do comércio exterior.
Para microempresas que ja enfrentam recursos limitados, os custos e o tempo

necessarios para obtencdo de licencas, certificagbes e documentos de exportacdo
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podem ser excessivos. Isso pode resultar em atrasos nas operacdes e, em muitos

casos, até na desisténcia da exportacao.

5.7 O apoio as exportacdes brasileiras em meio aos entraves

O governo, as agéncias de comércio exterior e as instituicdes financeiras podem
desempenhar um papel importante no fornecimento de apoio, subsidios e facilidades
para microempresas interessadas no mercado global.

No Brasil, dentre as ferramentas atuais de apoio as exportacbes, mais
especificamente para a competitividade financeira, evidenciam-se:

a) PROEX: instrumento publico de apoio as exportacdes brasileiras de bens e
servicos, tendo como agente financeiro o Banco do Brasil (BANCO DO BRASIL, 2010);

b) ACC: antecipacao de recursos em moeda nacional ao exportador, por conta
de uma exportagao a ser realizada no futuro (BANCO DO BRASIL, 2010);

c) ACE: antecipacdo de recursos em moeda nacional ao exportador, apos o
embarque da mercadoria para o exterior, mediante a transferéncia ao Banco do Brasil
dos direitos sobre a venda a prazo (BANCO DO BRASIL, 2010);

d) Capital de Giro Exportacdo: O Banco do Brasil facilita o capital de giro para
empresas exportadoras (BANCO DO BRASIL, 2010);

e) BNDES - Exim: linha de financiamento a exportacdo (pds-embarque) e a
producdo para exportacao (pré-embarque), com recursos provenientes do BNDES
(BANCO DO BRASIL, 2010);

f) Carta de Crédito de Exportacéo: abertura de crédito com a participacdo de um
ou mais bancos na operacédo, garantindo o pagamento da exportagdao (BANCO DO
BRASIL, 2010);

g) Drawback: € um regime aduaneiro especial que fornece incentivo fiscal ao
exportador brasileiro através da isencdo, suspensdo ou restituicdo dos impostos
cobrados de produtos importados ou adquiridos no mercado interno, relacionados a
exportacao (BANCO DO BRASIL, 2010); e

h) Forfaiting: operacdo de comércio exterior em que o exportador emite prazos
e condi¢des de financiamento a seus compradores internacionais por intermédio do
Banco do Brasil (BANCO DO BRASIL, 2010).
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Ainda h& outros mecanismos alinhados & competitividade comercial
disponibilizados pela SECEX, pelo Ministério de Relacdes Exteriores (MRE), pelo
Ministério de Ciéncia e Tecnologia (MCT), pela Empresa Brasileira de Correios e
Telégrafos (ECT), pelo Instituto Nacional de Propriedade Industrial (INPI) e pelo
Instituto Nacional de Metrologia, Normalizagdo e Qualidade Industrial (INMETRO),
entre 0s quais se destacam:

a) Siscomex (Sistema Integrado de Comércio Exterior): registro,
acompanhamento e controle informatizados das operacdes de comércio exterior
(MDIC, 2010);

b) Sistema RADAR COMERCIAL: ferramenta de consulta e andlise de dados
para selecdo de oportunidades de mercado e produtos exportaveis (MDIC, 2010);

c) PORTAL DO EXPORTADOR: site com informacdes sobre procedimentos,
instituicoes e links, guia eletronico “Aprendendo a Exportar” e “Fala Exportador” - canal
direto dos exportadores com o Ministério (MDIC, 2010);

d) Rede Cicex (Centros de Informacfes de Comércio Exterior): € um sistema de
integracdo de centros regionais de atendimento (divulgacéo de instrumentos de apoio,
orientacdo ao publico e suporte institucional) (MDIC, 2010);

e) AliceWeb e AliceWeb Mercosul: estatisticas de comércio exterior (MDIC,
2010);

f) Potenciais Exportadores/Vitrine do Exportador: catalogo eletrénico de
empresas exportadoras brasileiras, em parceria com a Agéncia Brasileira de Promocao
de Exportacdes e Investimentos (APEX-BRASIL) (MDIC, 2010);

g) Encomex: divulgacdo de acdes institucionais (MDIC, 2010);

h) BrazilTradeNet: site com oportunidades de negocios (SECEX, 2010);

i) Exporta Facil: servico especial de remessa internacional da ECT (SECEX,
2010);

J) Ponto Focal de Barreiras Técnicas as Exportacdes: site informativo do
INMETRO sobre barreiras técnicas as exportacées apresentadas a OMC (SECEX,
2010);

k) Sala Virtual de Negocios Internacionais: servicos de consultoria, treinamento
e simulacdo de negdcios de exportacdo do Banco do Brasil (BANCO DO BRASIL,
2010).
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Esses apoios e parcerias contribuem de forma importante para as exportacoes
especialmente para as microempresas brasileiras, que tém demonstrado resiliéncia e
determinacdo ao buscar oportunidades de exportacdo. A busca por parcerias
estratégicas, 0 acesso a programas de capacitacao e o aproveitamento de plataformas
de comércio eletrbnico podem ajudar a superar algumas dessas barreiras.

Em ultima andlise, as microempresas brasileiras tém o potencial de aproveitar
as oportunidades oferecidas pelo comércio internacional desde que tenham acesso a
recursos, conhecimento e suporte adequados para enfrentar os desafios inerentes.
Com a devida atencdo aos detalhes, planejamento estratégico e perseveranca, essas
microempresas podem se tornar protagonistas no cenario global, contribuindo para a
economia do pais e ampliando suas perspectivas.

Muitas empresas brasileiras tém dificuldades em entender as caracteristicas
dos mercados internacionais, como as preferéncias dos consumidores, a
concorréncia e as tendéncias. Isso pode levar a estratégias de entrada inadequadas
e dificuldades em atrair compradores estrangeiros.

Alguns produtos brasileiros podem enfrentar desafios em relacdo a qualidade
e a padronizacdo, 0 que pode resultar em rejeicdo por parte dos mercados
internacionais. A conformidade com normas internacionais de qualidade é essencial
para a aceitacéo global.

Muitos paises impdem tarifas elevadas sobre produtos importados, tornando-
0S menos competitivos. Além disso, existem barreiras nao tarifarias, como cotas de
importacdo, regulamentos fitossanitarios e de seguranca, que podem dificultar o
acesso aos mercados.

As empresas brasileiras enfrentam concorréncia acirrada de produtos de
outros paises, muitos dos quais tém custos de producdo mais baixos e maior
experiéncia em exportacdo. Isso exige que as empresas brasileiras sejam ainda mais
inovadoras e competitivas em termos de preco e qualidade.

A obtencéo de financiamento para atividades de exportagdo, como marketing
internacional e adaptacdo de produtos, pode ser desafiadora. A falta de recursos
financeiros pode limitar a capacidade das empresas de expandir para mercados

internacionais.
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Algumas empresas brasileiras podem nao ter uma cultura interna voltada para
a exportacdo, o que pode prejudicar a capacidade de se adaptar as demandas dos
mercados estrangeiros e implementar estratégias de internacionalizacéo eficazes.

Esses entraves ocorrem, por exemplo, no gerenciamento de riscos versus a
confiabilidade das informacdes recebidas para a tomada de deciséo (LEMOS et al,
2010), sobre politicas cambiais e instabilidade econémica nacional (CORREA, 2004),
elementos culturais — distancia psiquica (JHANSON; VAHLNE, 2009) e barreiras
logisticas (HENRIQUE, 2010).

6 PORTAL UNICO DO SISCOMEX

A partir dos anos 1990 o Brasil promoveu uma guinada na sua politica de
comércio exterior, realizando uma espécie de "nova abertura dos portos”, em
consonancia com os ideais do neoliberalismo.

O ambiente protecionista protagonizado pela Cacex deixou de existir, sendo a
mesma extinta pelo governo Collor tdo logo assumiu. A origem do Mercado Comum da
América do Sul (Mercosul) em 1991, as negocia¢6es da Rodada Uruguai - que levaram
a assinatura do Acordo Constitutivo da OMC em 1994, os esfor¢os para o controle da
inflacdo, o ajuste fiscal das contas publicas segundo a nova ordem mundial e as
sucessfes no comando do pais fizeram com que toda a sistematica anterior de
conducdo do comércio exterior brasileiro fosse repensada e alterada (RAMOS, 2008,
p.16).

Para organizar e centralizar a gestdo do comeércio exterior sdo necessarios
diversos sistemas responsaveis por receber as informacdes prestadas dos usuarios
que fazem parte do comércio exterior (SANTOS, 2021). Com a necessidade de
simplificar 0 acesso dos usuéarios aos servicos e a legislagédo referentes ao comércio
exterior, em setembro de 1992 foi criado 0 Siscomex, que comec¢ou a operar em 1993.
Antes disso, as Guias de Exportacao e Importacdo eram datilografadas em formulario
(OLIVEIRA, 2021).

O Siscomex apresentou inUmeros beneficios para o comércio exterior brasileiro,
como agilidade, eficiéncia e informacdo entre os envolvidos, resultando em uma
unificacdo dos processos e registro (Declaracdo Unica de Exportacdo DU-E),

integracdo com a nota fiscal, 60% de reducdo no preenchimento de dados,
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automatizagdo da conferéncia de dados, automatizacdo da conferéncia de
informacdes, guiché Unico entre exportadores e governo e reducdo de tempo em
fluxos processuais paralelos (OLIVEIRA, 2021).

Com a criacdo do Siscomex, todo o processamento administrativo relativo as
exportacoes foi informatizado. As operacdes passaram a ser registradas via Sistema
e analisadas “online” pelos 6rgaos que atuam no comeércio exterior. Este sistema tem
a fungao, por meio dos 6rgdos competentes, de “acompanhar, controlar e interferir no
processo de entrada ou saida de produtos do pais” (FONTES, 2020, p.203).

Cabe destacar aqui também, no contexto das reformas operacionais do
comércio exterior brasileiro, a criagio do PUCOMEX — Portal Unico do Comércio
Exterior, que refere-se ao conjunto de sistemas para proporcionar a integragao entre
0S usuarios, publicos e privados, no comércio exterior brasileiro, e o compartilhamento
de informacbes em uma uUnica ferramenta. Ele foi criado para reformular os
procedimentos de comercializacdo, de forma harmoénica e integradora, deixando
acessivel e centralizadas as informagdes para os 6rgdos competentes. Essa
atualizacdo do sistema garantiu a agilizacdo do processo de negociacdo
computadorizado de informagdes (BRASIL, 1992). J4 o “Portal Siscomex” € o site no
qual é possivel acessar o Portal Siscomex (OLIVEIRA, 2021).

O Portal Unico de Comércio Exterior do Siscomex tem por escopo qualificar a
transparéncia e a eficiéncia nos processos de importacio e exporta¢do. E um sistema
informatizado e centrado em uma plataforma de acesso. Isso facilita o controle
governamental sobre o comércio exterior. Além disso, permite um fluxo Unico de
informacgdes, diminuindo o tempo e documentos nas operagdes (OLIVEIRA, 2021).

O Siscomex passou, assim, a compor as atividades de controle e nota das
operacdes do comércio exterior no Brasil. Através dele as operac¢des de importacdes
e exportacdes passaram a ser anotadas e analisadas pelos diretores do sistema, pela
Receita Federal Brasileira, pela Secretaria de Comércio (Secex) e pelo Banco Central
do Brasil (Bacen).

O Siscomex, como instrumento administrativo, integra as atividades de registro,
acompanhamento e controle das operacdes de comeércio exterior, mediante fluxo
unico. Como 0 acesso ao Siscomex ndo se da somente pelo 6rgdo governamental, o

exportador pode se conectar de seu préprio empreendimento. Quanto aos
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empresarios, é preciso que estes tenham ferramentas de acesso disponiveis, facam
uso de apoio de despachantes especializados ou se desloquem aos acessos
eletronicos disponibilizados pela Receita Federal.

Sao diversos os orgdos que fazem uso do sistema financeiro de negociacao
via informatizacdo. Conforme Oliveira (2021), entre eles estdo: importadores e
exportadores, depositarios e transportadores, por meio de seus empregados ou
representantes legais, Receita Federal do Brasil, Secretaria de Comércio Exterior —
SECEX, Orgdos Anuentes e Secretarias de Fazenda ou de Financas dos Estados e
do Distrito Federal, por meio de seus servidores. As instituicbes financeiras séo
autorizadas pela SECEX a elaborar licenca de importacdo por meio de seus

empregados:

- O Banco Central do Brasil — BACEN e as institui¢cdes financeiras autorizadas
a operar em cambio, mediante acesso aos dados transferidos para o Sistema
de Informagdes do Banco Central — SISBACEN, por meio de seus servidores
e empregados (OLIVEIRA, 2021).

A criacdo do Siscomex trouxe também uma série de beneficios para o governo.
Houve proveitos na eficiéncia dos recursos, melhor controle sobre as taxas cobradas,
muitas vezes com aumento, melhoria no controle de conformidades dos comerciantes
e transportadores, maior seguranca, integridade, transparéncia, reducao de custos e
prazos, aprovacao e liberacdo mais rapidas e regras mais previsiveis (OLIVEIRA,
2021).

Por outro lado, a pesquisa do CNI (2016) aponta que a complexidade do
sistema Siscomex € um dos entraves criticos que as empresas brasileiras encontram
guando o assunto € burocracia alfandegaria e aduaneira no Brasil. A Figura 7 ilustra
0s niveis criticos dos obstaculos de burocracia alfandegaria e aduaneira. As empresas

avaliam os niveis com uma nota de 1 a 5: “1” é pouco critico e “5” muito critico.

FIGURA 7. Entraves de burocracia alfandegaria e aduaneira por ordem de
criticidade
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Fonte: Elaboragéo propria. Adaptado de CNI (2016).

Conforme a Figura 7, a complexidade do Siscomex foi classificada entre os 10
principais obstaculos da burocracia alfandegéaria e aduaneira. Dentro deste contexto,
para ajudar as empresas exportadoras, a criagdo de um guia de exportacdo
relacionado ao sistema se apresenta como um mecanismo de auxilio de grande

relevancia.

6.1 PUBLICO-ALVO DO GUIA DE EXPORTACAO

O guia de exportagdo aqui apresentado tem como publico alvo 0 municipio de
Paranavai, localizado na regido Noroeste do Parand, com uma populagédo estimada
de 91.950 habitantes (IBGE, 2023).

Dados do Instituto Paranaense de Desenvolvimento Econdmico e Social
(IPARDES) apontam que 0 municipio possui mais de 10 mil empresas e uma economia
forte e representativa no estado do Parana. A principal vocacdo econdmica do
municipio é o agronegoécio, especialmente no cultivo da mandioca, citricultura e
bovino, além de outros setores importantes, como a industria, no segmento metal
mecanico, e um comércio relevante na economia local (IPARDES, 2023).

Com uma area de aproximadamente 1.200 km2, o municipio possui 327

estabelecimentos industriais no setor de transformacdo, 1.180 estabelecimentos
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comerciais, 1.116 estabelecimentos agropecuarios, 278 voltados a lavoura
temporéria, 59 a horticultura e floricultura, 78 a lavoura permanente, 885 a pecuéria e
criacdo de outros animais. Com vocacao para o setor agricola, produziu, em 2022, em
toneladas, os seguintes nameros: abacates 10.000 (kg/ha), bananas 11.000 (kg/ha),
borracha 4.000 (kg/ha), café 800 (kg/ha), laranjas 34.680 (kg/ha), lim&o 5.000 (kg/ha),
manga 16.000 (kg/ha) e maracuja 12.667 (kg/ha) (IPARDES, 2023).

Um produto que merece destaque é a laranja. O municipio de Paranavai é o
maior produtor do citrico no estado do Parana. Mais de 85% da producdo €
industrializada. Apenas 15% ¢é destinada ao consumo in natura. Pelo Censo
Agropecuario do IBGE, ha 44 produtores de laranja em Paranavai. Grande parte dessa
producédo de suco concentrado € destinada ao mercado externo (FOLHA LONDRINA,
2023).

O material de exportacao ficara a disposicao do NIT, do Campus de Paranavai,
aos agentes de inovacgao, alunos e comunidade externa da regido. O Instituto Federal
do Parang, Campus Paranavai, € uma instituicdo publica federal de ensino vinculada
ao Ministério da Educacdo por meio da Secretaria de Educacdo Profissional e
Tecnoldgica. A instituicdo foi criada pela Lei 11.891, de 29 de dezembro de 2009, com
o0 objetivo de transformar a sociedade a partir do dominio dos conhecimentos
cientifico, tecnoldgico, sécio historico e cultural, que abrange a regido da Associacéo
dos Municipios do Noroeste Paranaense (AMUNPAR) (IFPR, 2023).

A regido abrangente da AMUNPAR corresponde a 28 municipios: Alto Parana,
Amapord, Cruzeiro do Sul, Diamante do Norte, Guairac4, Inaja, Itatna do Sul, Loanda,
Nova Alianca do Ivai, Nova Londrina, Paraiso do Norte, Paranapoema, Paranavai,
Planaltina do Parana, Porto Rico, Queréncia do Norte, Santa Cruz do M. Castelo,
Santa Isabel do Ivai, Santo Antonio do Caiua, Sdo Carlos do Ivai, Sdo Jodo do Caiua,
S&o Pedro do Parana, Tamboara, Terra Rica, Mirador, Marilena, Santa Ménica e
Jardim Olinda (AMUNPAR, 2023).

Para aproximar a participacao colaborativa entre empresas e as instituices de
ensino, a partir da vigéncia da Lei n°® 10.973 de 2004 tornou-se obrigatoria a instalacédo
dos NITs nas Instituicbes de Pesquisa Cientifica e Tecnologica: “(...) para apoiar a
gestdo de sua politica de inovacao, a ICT publica devera dispor de Nucleo de Inovacao

Tecnologica, proprio ou em associacao com outras ICTs” (BRASIL, 2004).
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O Nucleo de Inovagéo Tecnoldgica do Campus Paranavai foi instituido em 2014
e, desde entdo, tem como objetivos estimular e assessorar tecnicamente a criagao de
inovagao, protecao da propriedade intelectual e transferéncia de tecnologia, bem como
atuar no desenvolvimento de projetos aplicaveis a problemas da sociedade (IFPR,
2023).

Nesse diapaséao, o guia de exportacao pretende também estimular e auxiliar os

produtores locais, principalmente os pequenos, no comércio exterior.

7 METODOLOGIA

A metodologia deste trabalho parte da pesquisa quantitativa, com foco no
desenvolvimento de um guia de exportacéo para o Portal Unico do Siscomex. Para a
pesquisa quantitativa foi necesséario organizar e formar conteddo dentre uma
quantidade consideravel de materiais (POLIT; BEK, 2011).

A pesquisa teve como base o método dedutivo, cujo raciocinio é formado por
meio de uma sequéncia logica, que chega a conclusbes especificas, visando filtrar
informacgdes a partir de principios mais amplos. A pesquisa bibliografica conduziu o
estudo na leitura, compreensdo e conceituacdo dos problemas e resultados
(MAZUCATO et al., 2018).

Para a coleta de dados foi utilizado o método de pesquisa em bases de dados
eletrdnicos que retanem artigos cientificos, livros, teses, dissertacdes e outros tipos de
publicacbes académicas. Além das bases de dados eletronicas, foram realizadas
buscas em periddicos e revistas relacionadas.

Para o levantamento bibliografico foram utilizados:

- Biblioteca do IFPR;

- Google Académico, que € uma plataforma virtual de pesquisa;

- Sitio oficial do IFPR;

- Sitios oficiais do Governo Federal, como o da Receita Federal do Brasil e o da
Presidéncia da Republica;

- Portal de Periodicos da Capes;
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- Sites de instituicdes ligadas a empresas e ao comércio exterior, site da Receita
Federal do Brasil, sites de legislagbes do Governo Federal | (analise de livros, artigos,
manuais) e documentais (andlise de leis, normas, instru¢cdées normativas).

Além disso, foi necessario um levantamento individual nos sites dos Institutos
Federais com a finalidade de verificar se estes ja teriam, disponibilizados em seus
NITs, materiais de apoio informacional dessa natureza.

Durante a pesquisa foi feito também um levantamento com a finalidade de
verificar quais Institutos Federais possuiam, em seus nucleos de inovacdo, manuais
gue abordassem a matéria de comércio exterior. Neste caso, como no anterior, ndo
foram observados materiais. Também foi realizado um levantamento mediante
formulario eletrénico, para avaliar a funcionalidade e aplicabilidade do guia de

exportacao.

7.1 ETAPAS METODOLOGICAS

Quanto ao processo de desenvolvimento do produto e para alcance dos
objetivos, o estudo seguiu sete etapas metodoldgicas, que serdo detalhadas na
proxima sec¢ao:

e Etapa metodologica 1: Levantamento das tematicas pertinentes que irdo
construir o contetudo programatico do guia. A ferramenta analitica SWOT também foi
utilizada como metodologia para diagnosticos estratégicos do produto nos ambientes
interno e externo. O ambiente interno foi determinado pelos fatores que poderiam
ajudar ou atrapalhar. Em relacdo ao ambiente externo, este foi abordado pelas

oportunidades e ameacas previstas.

QUADRO 6 — Matriz SWOT

AJUDA ATRAPALHA
FORCAS: FRAQUEZAS:
1. Facilitagdo no acesso; 1. Publicidade escassa;
INTERNA 2. Linguagem compreensivel, 2. Manutengéo do site;
(Organizacéo) 3. Disponibilidade gratuita; 3. Fomento publico;
4. Agilidade; 4. AtualizagBes legislativas.
5. Baixo custo.
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OPORTUNIDADES: AMEACAS:
1. Aumento de vendas; 1. Falta de Politicas publicas;
EXTERNA 2. Mercado em crescimento; 2. Mudancas na legislacgéo;
(Ambiente) 3. Competividade; 3. Economia externa;
4. novos nichos; 4. Burocracia em excesso.
5. Economia.

Fonte: Elaboracéo prépria.

Em relacdo ao fator ajuda, foram observadas a facilitacdo no acesso, a
linguagem compreensivel por meio de figuras e imagens, a questdo da gratuidade no
acesso, além do baixo custo. Ja nos pontos negativos foi possivel visualizar obstaculos
como a falta de publicidade, manutencdo do site, fomento publico, mudancas nas
legislacdes, falta de politicas publicas, economia externa e a burocracia em excesso,
que, de certa forma, poderiam ameacar/causar fragueza.

e Etapa metodoldgica 2: Levantamento bibliografico dos materiais que foram
utilizados para construcdo do conteudo do guia.

e Etapa metodologica 3: O levantamento foi feito em buscas no Portal de
Periodicos da Capes, Google Académico e site da Receita Federal do Brasil, nos quais
foram selecionados os materiais bibliograficos utilizados na elaboracédo do contetdo
do guia.

e Etapa metodoldgica 4: ApGs a selecdo do material bibliografico, passou-se a
etapa de construcdo propriamente dita do conteddo do guia. No desenvolvimento de
um projeto, a incerteza dos resultados € algo comum, ainda mais quando o assunto
pesquisado € novo ou pouco discutido. Assim, um caminho interessante € a utilizacao
do modelo Canvas como uma ferramenta aliada. Esta ferramenta foi utilizada nesta

pesquisa e 0 seu preenchimento pode ser observado no quadro 7 a seguir:

QUADRO 7 — Modelo Canvas

Parcerias Chave: 1. IFPR/Campus Paranavai;
2. Produtores locais;
3. Exportadores.
Atividades Chave: 1. Manutencao do site;
2. Fortalecimento do NIT local;
3. Atualizacéo do guia conforme as mudancas legislativas.
Propostas de Valor: Guia pratico do Siscomex.
Relacionamento: 1. Fécil acesso;
2. Formato intuitivo.
Recursos Chave: 1. Apoio da Instituicdo;
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2. Site para hospedar o guia.

Canais: Site do NIT do IFPR/Campus Paranavai.

Segmentos de Clientes: Empresas/Produtores que exportam ou/e importam seus
produtos.

Estrutura de Custos: 1. LegislagBes pertinentes;

do guia interativo;

3. Estudo profundo das normas vigentes de exportacéo e dos
requisitos;

4. Criacao de um site; no caso, ha a disponibilidade do site do
NIT IFPR/Campus Paranavai.

2. Conhecimento médio em informéatica para desenvolvimento

Fontes de Receita: A oferta sera de forma ndo onerosa, como apoio e incentivo.

Fonte: Elaboracéo propria.

O modelo Canvas, conforme Quadro 7, foi estruturado em 9 elementos, sendo:
atividades-chave, proposta de valor, relacionamento com o cliente, canais de
distribuicdo, segmento de mercado, estrutura de custos, receita, parceiros-chave;
atividades-chave.

No segmento de clientes foram identificados os produtores, exportadores e o
IFPR/Campus Paranavai como possiveis clientes/usuarios. A proposta de valor
apresentada foi o guia de exportacdo, que trara beneficios para uma gama de
potenciais usuarios, sem, contudo, ter custos financeiros.

Os canais de distribuicao e relacionamento com clientes ocorrerdo por meio de
sitio eletrbnico. Os recursos primordiais contardo com o NIT do IFPR/Campus
Paranavai, que, além da parceria, sera um continuador do projeto. Os custos iniciais
serao intelectuais para atualizacdo do guia e, a principio, ndo seréo onerosos, pois 0
objetivo é aproveitar as ferramentas que a instituicao possui.

e Etapa metodoldgica 5: Finalizacdo do guia, revisao e diagramacao.

e Etapa metodoldgica 6: Levantamento da percepg¢do sobre o guia de
exportacao.

e Etapa metodoldgica 7: Encaminhamento e disponibilizagéo do guia na pagina
do NITT/IFPR Campus Paranavai apés a defesa do TCC.

7.2 DESCRICAO DETALHADA DE CADA ETAPA METODOLOGICA E RESULTADO
DA COLETA DE DADOS

Etapa metodologica 1: Na etapa de identificacdo da situacdo-problema e
avaliacao da exequibilidade da solucéo proposta, esta pesquisa buscou identificar um
produto que, alinhado aos objetivos do PROFNIT, pudesse atender alguma

necessidade do Instituto Federal do Parana, Campus Paranavai, retornando na forma
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de um beneficio direto. Assim, analisando o NIT do IFPR e sua forma de atuacgéo, a
situacao-problema foi identificada, bem como foi sugerida a solugao.

A pesquisa tornou-se viavel a partir da aceitacdo da gestéo do IFPR que, além
de manifestar interesse no guia, disponibilizou acesso as informacdes que se fizessem
necessarias. Para essa etapa foram consultados os sitios oficiais do Governo Federal,
buscando identificar resolugdes, normas, instrugdes normativas, ordens de servi¢o ou
outro documento oficial que tratassem das exportacdes de empresas e do comércio
exterior com as palavras “comércio et exterior”, “Siscomex” e “guia et exportacao”.
Também foi pesquisado apenas o termo "comércio internacional”, para ampliar os
resultados encontrados. As pesquisas foram realizadas no periodo de fevereiro a
setembro de 2023.

Etapa metodologica 2: Na segunda etapa, na qual o objetivo era realizar
levantamento e identificacdo das normas, artigos e informacgdes aplicadas na solucao
proposta, foi realizada uma revisdo bibliografica buscando identificar as normas e
regulamentos aplicadas ao tema comeércio exterior, bem como artigos publicados que
tratam dos instrumentos juridicos e de aplicacdo do comércio exterior.

Internamente, optou-se por consultar o sitio oficial do IFPR, Campus Paranavai,
local em que sdo publicadas as normas, na forma de Resolugdes, aprovadas pelos
Conselhos Superiores da Universidade. Foi utilizada a palavra-chave "siscomex", sem
necessidade de aplicacdo de operador. No ambito externo, foram buscadas leis e
decretos federais, bem como documentos oficiais, publicados pelo Governo Federal
em seus sitios oficiais, especialmente no sitio oficial de pesquisa de legislacéo federal

brasileira, utilizando-se os termos "ict", "siscomex" e "comércio exterior’, com 0
operador "OR".

Quanto aos artigos cientificos, a consulta foi realizada no Google Académico e
na biblioteca eletronica SPELL® Scientific Periodicals Electronic Library. O Spell,
conforme indicado na plataforma, é um sistema de indexacdo, pesquisa e
disponibilizagcdo gratuita de producdo cientifica, particularmente das areas de
Administracdo Publica e de Empresas, Contabilidade e Turismo (SPELL, 2023). Na
plataforma Spell, a busca foi realizada combinando "siscomex AND exportagéo” e
"comércio AND exterior". Ja na plataforma Google Académico, em razdo do alto
namero de artigos identificados, a busca foi realizada com as palavras "siscomex AND

exportacdo AND comércio exterior”, publicados a partir de 2020, ordenados por
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relevancia. Os livros que tratam do tema Comeércio Exterior foram consultados na
Biblioteca do IFPR, que apresenta obras das principais editoras de livros técnicos e
cientificos do Brasil, disponibilizada aos servidores e alunos. As pesquisas foram
realizadas no periodo de janeiro a setembro de 2023.

Etapa metodoldgica 3: Depois de identificada a necessidade a ser atendida,
realizado o levantamento do arcabouco legislativo federal, estudadas as normas
internas da RFB e compreendido o seu funcionamento, foi formulada, no periodo de
junho a setembro de 2023, a minuta do guia, apresentada como Apéndice A.

O preféacio do guia apresenta ao usuario/leitor uma perspectiva abrangente da
importancia do comércio exterior, seguida da Instrucdo Normativa RFB n°® 1984, de
27 de outubro de 2020. Essa instru¢dao normativa desempenha um papel crucial para
0 guia, pois define quem esta autorizado a atuar como declarante de mercadorias, um
ponto central para a fluidez e a legalidade das transa¢des comerciais.

Além disso, a apresentacdo inicial do guia também se dedica a esclarecer a
quem exatamente se destina o material. E essencial que os usuarios compreendam
como o conteldo pode ser relevante para suas necessidades especificas no contexto
do comércio exterior.

Em seguida, o guia adentra em uma fase de planejamento, na qual sédo
fornecidas dicas valiosas que servirdo como um estudo prévio antes de se utilizar o
sistema do Portal Unico do Siscomex. Esse estudo prévio é fundamental para que os
usuarios possam navegar eficazmente no sistema, evitando possiveis erros que
podem surgir durante o processo de exportacao.

A pagina subsequente apresenta conceitos importantes que seréo encontrados
no sistema, criando uma base solida de entendimento para o usuario. Isso ndo apenas
melhora a compreensao textual, mas também permite que os usuarios compreendam
plenamente os termos e conceitos que estardo adiante.

Para otimizar ainda mais o processo de exportacéo, o guia fornece informagdes
adicionais, destacando as principais legislagcdes do comércio exterior brasileiro. Isso
ajuda os usuarios a navegar pelas complexidades regulatérias com confianca e evitar
potenciais complicacbes legais. Além disso, um questionario € disponibilizado,
permitindo que os usuarios simulem o preenchimento da Declaracdo Unica de

Exportagéo (DU-E), reduzindo a probabilidade de erros e atrasos.
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A didética é em formato passo a passo, de forma l6gica e sequencial, em 17
etapas, cada uma acompanhada de figuras que espelham o sistema real. O primeiro
passo envolvera o cadastramento do usuario no sistema, estabelecendo o ponto de
partida para o processo de exportacao.

A partir do passo 09 os usuarios entram na fase critica de preenchimento de
informacBes no sistema. Essa etapa requer atencdo minuciosa e um profundo
conhecimento das informacdes solicitadas, pois qualquer imprecisao pode resultar em
retrabalho, atrasos na exportagéo e custos adicionais.

O passo 16 marca o final do preenchimento da DU-E e detalha como concluir
0 processo com sucesso. O passo 17, por sua vez, instruird os usuarios sobre como
proceder em caso de necessidade de cancelamento ou consulta do registro da DU-E.

Como objetivo final, este guia visa proporcionar informacdes essenciais a todos
aqueles interessados em compreender 0s complexos aspectos do comércio
internacional e que desejam iniciar o processo de exportacdo de seus produtos ou
servicos. Ao oferecer uma visdo abrangente e passos claros, ele se torna uma
ferramenta valiosa para 0 sucesso nas operacdes de exportacdo, contribuindo para o
crescimento do comércio exterior brasileiro.

O diferencial deste guia, além da sua proposta interativa e visual, com o0 passo
a passo da operacdo, € o desenvolvimento de um formulario online com questionarios
idénticos aos solicitados no sistema do Siscomex/Exportacao para ser disponibilizado
no site do Nucleo Inovacdo Tecnoldgica (NIT), com o objetivo de simular uma
exportacdo, captar dados de usuarios que pretendem exportar e auxilia-los no
processo, evitando erros e retrabalhos.

Etapas metodologicas 4 e 5: ApOs a construcdo do guia e as devidas correcdes,
passou-se entéo para o desenvolvimento e a diagramacgéo do guia e sua finalizag&o.

Etapa metodoldgica 6: Apos a finalizacdo do guia, aplicou-se um questionério
para avaliar a percepgao dos usuarios. Quanto ao instrumento de coleta de dados, foi
utilizado um questionario enviado por meio eletrénico (Google Forms) para alguns
alunos egressos do IFPR/Campus Paranavai, escolhidos de forma aleatéria.

Etapa metodolégica 7: Seguida da defesa, o guia ficara disponivel no NIT do

IFPR para ser acessado aos agentes de inovacao, alunos e comunidade externa.

7.3 MATRIZ DE VALIDACAO METODOLOGICA
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Os materiais utilizados na pesquisa desempenham um papel importante no
desenvolvimento de todo estudo cientifico. No contexto deste trabalho, tais materiais
foram selecionados para garantir que fossem adequados as necessidades das
diferentes etapas metodoldgicas.

A pesquisa envolveu uma abordagem multidisciplinar, em diversas areas do
conhecimento e fontes de estudos, com uma avaliacdo criteriosa dos materiais,
fundamental para o sucesso do projeto.

A coleta de dados representou outra etapa essencial deste estudo. Os dados
foram coletados por meio de técnicas e metodologias cientificas, que foram adaptadas
para atender aos objetivos da pesquisa. A qualidade e a integridade dos dados
coletados foram determinantes para a obtencéo de resultados confiaveis.

O detalhamento dos dados coletados e a forma como foram trabalhados s&o
minuciosamente apresentados no Capitulo 11, intitulado "Resultados e Discussao
Esperados”. Na matriz de validacdo da metodologia sdo apresentados, em detalhes,
0s objetivos especificos da pesquisa, a metodologia aplicada a cada objetivo, e, como
resultado, os produtos gerados para a pesquisa em questao.

A delimitacdo dos objetivos especificos, a coleta de dados e a metodologia
cientifica adequada foram aspectos fundamentais para o desenvolvimento das
diferentes etapas metodolégicas desta pesquisa, sendo que o Capitulo 11 oferece
uma visdo aprofundada de como esses elementos contribuirdo para os resultados e

discussoOes esperados. A Figura 9 apresenta a Matriz de validagcdo da metodologia.

FIGURA 8. Matriz de validacdo da metodologia



Objetivos Especificos Metodologia Produtos
compreensao do
comercio exderior & & Pesquisa em banco de
internacionalizagso de dados
EMpIEsEas
Apresentagao do projeto
de pesquisa do TCC ao
L NIT Plan e
Identificagio das
legislagtes pertinentes ao
elaboragio do guia de
exportacao
Apontamento dos
desafios & vantagens da
exportagio levantamento bibliografico /
do g - ,! Guia de exportacio do
L o levantamento de desafios TCC
H.E‘I.I'E.Bﬂdﬂli': legislagbes e & oportunidades de
Bistemas inerentes ao EMpresas que exportam
SISCOMEX
Propar um guia de
exportagao para usLAancs
do Siscomex
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Fonte: Elaboragéo propria.

A Figura 8 relaciona a interconexdo entre as etapas metodolégicas e 0s
objetivos da pesquisa. A elaboracdo dessa matriz metodoldgica foi determinante para

alcancar os objetivos deste estudo. Cada fase do processo de pesquisa foi encaixada
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de forma sinérgica, permitindo um fluxo continuo de informacdes e a maximizagéo dos
recursos.

Os objetivos especificos consistiram na compreensdo do comércio exterior e a
internacionalizacdo de empresas, na identificacdo das legislacdes pertinentes ao
comércio exterior, nos apontamentos dos desafios e vantagens da exportacdo, na
revisao das legislacdes e sistemas inerentes ao Siscomex e na elaboracao de um guia
de exportacdo para usuarios do Siscomex.

A metodologia ora aplicada residiu em pesquisa de banco de dados, na
apresentacao do projeto de pesquisa do TCC ao NIT, na elaboracdo do guia de
exportacao, no levantamento bibliografico do comércio exterior e no levantamento dos
desafios e oportunidades de empresas que exportam.

As etapas construidas resultardo em um artigo, um plano de negécios/Canvas
(Quadro 7), um plano de negdcios/ matriz SWOT (Quadro 6) e no guia de exportacéo
(Anexo 2).

Essa integragao possibilitou uma compreensao mais profunda do problema de
pesquisa e uma abordagem mais eficaz na busca por solu¢des. A coordenacao entre
as etapas metodologicas também otimizou o uso de tempo e recursos, resultando em
maior eficiéncia no cumprimento dos objetivos estabelecidos. Portanto, a harmonia
entre as etapas metodoldgicas foi um fator determinante para os resultados deste

estudo.

8 RESULTADOS ALCANCADOS

Neste capitulo expde-se os dados levantados sobre a percepgdo de usuarios
em relacdo ao guia de exportagdo como uma ferramenta de apoio ao uso do sistema
Siscomex.

Para diagnosticar a percep¢éao do uso, na pratica, do guia de exportagéo, foi
desenvolvido um questionario e enviado por meio eletronico (Google Forms)
juntamente com o arquivo digital do guia de exportagao, para alguns alunos egressos

do IFPR/Campus Paranavai, escolhidos de forma aleatoria.
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Do total de questionarios enviados por meio digital, foram recebidas 04
respostas, durante o periodo de cinco dias que o formulario ficou aberto. Os dados

obtidos séo apresentados no Quadro 8.

QUADRO 8. Questionario sobre o guia de exportacao

Pergunta Resposta em porcentagem
Possuem Ensino superior 2
Possuem Pos graduacgédo 2
Atuam no comércio exterior 0
Pretendem exportar 1
Exito seguindo os passos do guia de exportacio 4

Fonte: Elaboracao prépria, (2024).

Os questionamentos foram divididos em trés partes, conforme apresentado a
seguir. O questionario, na integra, consta no Apéndice D.

e Parte 1 — Qualificagdo do respondente (duas perguntas);

e Parte 2 — Conhecimento sobre comércio exterior (quatro perguntas);

e Parte 3 — Sobre o0 guia de exportacdo (uma pergunta e uma sugestao).

Com relacao a Qualificacdo dos respondentes, 2 possuem ensino superior e 2
possuem pos-graduacao.

A segunda parte do questionario continha quatro perguntas e tinha por objetivo
obter o grau de conhecimento e envolvimento do respondente com 0 comércio
exterior. Em relagdo a pretensdo de atuar no comércio exterior, 1 apresentou
interesse e indicou dispositivos de internet das coisas como um produto/servigo que
almejava exportar.

Todos marcaram que ainda nao atuam do comércio exterior. A Gltima pergunta:
“Obteve éxito seguindo os passos do guia de exportagao” foi respondida sim. Nenhum
respondente escreveu sugestao.

Este experimento ajudou a mostrar que o guia pratico pode realmente ser uma
ferramenta de apoio para o publico/usuéario que nao tem profundo conhecimento ou

gue ainda nao participa do comércio internacional.
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9 IMPACTOS

O produto desenvolvido irA impactar diretamente no desenvolvimento e
disseminacdo da politica de inovacdo da Instituicdo, pois o foco do produto é a
transferéncia de tecnologia através do comércio exterior no IFPR/Campus Paranavai.

Espera-se que esse produto possa auxiliar nas acdes dos agentes de inovacao
e da comunidade externa do campus. O intuito € de que o produto gerado possa servir
de ferramenta de apoio no desenvolvimento das atividades dos agentes de inovacao,
bem como contribuir com o NIT com um material que podera ser utilizado como

ferramenta por todos que atuam no setor.

9.1 APLICABILIDADE

O Produto técnico serd aplicado para o publico constituido pelo grupo de
Agentes de Inovacéo do IFPR/Campus Paranavai e usuarios externos, podendo ser
também utilizado por docentes, discentes, servidores e todos que venham a se
interessar pela tematica. Considera-se, portanto, um produto de aplicabilidade de
abrangéncia potencial, no sentido de que esta aplicabilidade s6 podera ser avaliada
precisamente quando o produto for disponibilizado no sitio do IFPR/Campus

Paranavai.

9.2 INOVACAO

No que diz respeito ao aspecto da inovacdo, é possivel estabelecer uma
conexao deste tema com o presente projeto no sentido de ser uma produgéo que exibe
um nivel médio de inovacgéo. Isso se deve ao fato de que se trata de um produto
resultante da combinacdo de conceitos e conhecimentos ja existentes. No entanto, de
acordo com os dados da pesquisa conduzida, pode-se constatar que este trabalho traz

contribuicdes valiosas para o campo da inovacao.

10 CONCLUSAO
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Os resultados alcangados s6 poderdo ser avaliados, de mais consistente, com
a disponibilizagdo e aplicabilidade do guia na pagina do NIT no IFPR/Campus
Paranavai, ou seja, a partir do momento em que este esteja acessivel para toda a
comunidade interna do IFPR/Campus Paranavai e a todos que se interessarem pela
tematica.

O éxito da pesquisa concernente ao objetivo geral proposto considera-se
alcancado, pois o guia ja esta pronto e apto a ser disponibilizado no site da instituicao.

Referente aos objetivos especificos, observa-se, no guia, uma linguagem com
figuras representativas e um formulario eletrbnico para simular os passos da
exportacao, a fim de auxiliar o usuario.

Para perspectivas futuras, pretende-se atualizar o guia de acordo com as
mudancas nas legislacdes e inserir outras modalidades do comércio exterior,
conforme necessidade e sugestdes da comunidade.

Pretende-se ainda disseminar a politica de transferéncia de tecnologia no
IFPR, Campus de Paranavai, através de treinamentos, conforme sugestdo de
formulério eletrénico, para os agentes de inovacdo e discentes que se interessarem
pela tematica. Por fim, espera-se, com esse produto, contribuir com a politica de

inovacao do IFPR/Campus Paranavai.

11 PERSPECTIVAS FUTURAS

A disponibilidade de um guia de uso do Portal Unico do Siscomex para a
implementacédo do comércio exterior no Nucleo de Inovacéo e Tecnologia do Instituto
Federal do Parana, Campus Paranavai, abrangera apenas a modalidade exportacéo.
Diante disso, como planejamento para o futuro, destaca-se a importancia do uso do

guia também para outras modalidades, como, por exemplo, importacéo.
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APENDICE B — Guia de exportacéo do Siscomex

O apéndice B apresenta o Guia do Siscomex para exportagéo no formato passo
a passo, acompanhado de ilustragcdes que facilitam a compreenséo. Isso torna mais
acessivel o sistema para aqueles que desejam ingressar no comércio exterior. Além
disso, ha um formulario eletrénico, o qual permite aos usuarios do Siscomex
praticarem o preenchimento antes de acessar o sistema oficial do Portal Unico do

Siscomex, como um treinamento.



Fabio Femando de Oliveira Matos

Guia de
Exportacao do
Siscomex
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Apresentacao

Este guia foi elaborado pelo aluno Fabio Fernando de Oliveira Matos, integrante do
Programa de Pos-Graduacao em Propriedade Intelectual e Transferéncia de Tecnologia para
Inovacao (PROFNIT). Ponto Focal da Universidade Estadual de Maringa (UEM), sob orientagio
do professor Doutor Robson Luis Mori. O objetivo principal € orientar agentes da inovagao e
usuarios iniciantes que pretendem exportar bens ou servigos. Em particular, pequenas e médias
empresas, através de informacdes basicas sobre os principais procedimentos a exportacao.

O guia ainda apresenta o conceito do Siscomex, esclarece a importanica do comeércio
internacional, busca responder a quem se destina o mercado de exportagdo e ot

orienta um passo a passo sobre o sistema de exportacdo.

MAERSK
SEALAND
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Guia de Expartacao do Siscomex

SISCOMEX

E um instrumento administrativo que integra as atividades de registro, acompanhamento
controle das operagdes de comeércio exterior.

Foi instituido pelo Decreto n° 660, de 25 de setembro de 1992, e constitui extraordinar
avanco, ao informatizar os controles existentes, que eram realizados por meio de declaragdes e

papel, carimbos e assinaturas.

Fonte: ABTRA. 2023
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A importancia do comércio exterior

O comércio exterior desempenha um papel de extrema relevancia na economia de um pais
abrangendo areas cruciais como O crescimento econdmico, 0 acesso a recursos e bens, a geraca
de empregos, o aprimoramento da forca de trabalho. o incremento da competitividade,
diversificacdo econdmica, o intercimbio cultural e a diplomacia. Compreender a importincia
seus desafios determinam o sentido e a expansdo dos que participam da atividade comercial.

O comeércio internacional viabiliza a especializacio produtiva, permitindo que as nagde:
concentrem seus esforcos na fabricacdo de bens e prestacio de servicos nos quais possuen
vantagens comparativas distintas. Isso, por sua vez, amplifica a eficiéncia e reduz os custo:
de producio, conduzindo a uma configuracio na qual cada pais se torna especialista em sua are:

de exceléncia.
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A quem se destina?

Este guia foi criado com o infito de fornecer informacdes essenciais a todos os
interessados em compreender os intricados aspectos do comércio internacional e que tenham o
desejo de iniciar o processo de exportacio de seus produtos ou servigos. e voce busca explorar
o mercado global e almeja expandir seus horizontes comerciais, este guia se apresenta como um
recurso fundamental para orientar suas iniciativas no ambito do comércio exterior.

Para quem pretende iniciar na atividade do comércio exterior, seja pessoa fisica ou pessoa
juridica, o primeiro passo comeca na habilitacio (SEBRAE, 2023).

A Instrucio Normativa BFB n® 1984, de 27 de outubro de 2020, no artigo 47, estabelece

05 usuarios que podem atuar como declarantes de mercadorias:

“] - a5 pessoas junidicas de direito privado;

I - os orgios da administragdo publica diteta ou sutarquica, federal, estadual ou rumicipal, as missdes diplomaticas ou Teparticdes
consulares de pals esTanEeind ou 35 representacies de orgios Mfemacionss;

& 1 - a5 pessoas fisicas, no caso de operagbes de comercio exterior reslizadas em seus Proprios Domes.;

§ 1° As disposipdes desta Instrugio Mormarive relativas s pessoas jumidicas de direito privado 3 que se refere o inciso I do § 1° sio mmbém
aplicadas 35 seguintes entidades:

I - Sociedades em Conta de Participacio (SCP), vinmuladas aos socios ostensives;

I - grupos e consorcios de sociedades, constitnidos, respectivamente, na forma prevista nos ams. 265 e 278 da Lei n° §.404, de 15 de dezembro
de 1976;
- empresas domicilisdss no exterior;

TV - servigos motariais e deragistro, de quetrataa Lei 0 8.935 de 18 de novembro de 1994

V- condominios edilicios, conceimados nos termes do am. 1,332 do Cédipn Civil (Lei o° 10,406, de 102 jameire de 2002);

VT - fundagdes ou associsghes domicilisdss no exterior,

- empresas individuais imobiliarias;

VIO - empresas individisis constindas na forma estabelecida nos art. 066 a 962 do Codige Civil (Lei n® 10406, d= 2002);

T - Microempreendedores Individuais (MET) de que tata o art. 18-A da Lei Complemensar n° 123, da 14 de dezembro de 2006 &
- produtorss mrais pessoa fisica com imscricio no

Cadasmo Naciomal da Dessoa Turidica (C3EI).
§ 3° A pessoa fsica que atuar no comércio extarior em sen proprio nome podera realizar soments oparagies de cOmSTCio Exterior para:
I - a realizagio de suas atividades profissionais, inchsive na condigio de procutor rural, artesdo, artista ou assemsalhado;
II- 5o 150 & COnSUmO propra; &
I0I- suas colegdes pessoais.
§4°E de respansabilidade de cada declarante de mercadorias manter seus dados atualizades no CNET e nos sistemas de comercio exterior
(REE, pag. 93, 20201".
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As pessoas fisicas poderio atwar como requerentes, cadastrador sdcio-dirigente,
cadastrador delegado ou representante. O mais comum, que € o requerente, atua em nome do

declarante de mercadorias e € quem apresenta o requerimento de habilitacio (RFB, 2020).
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Dicas de planejamento

Antes de exportar, verifique e siga as seguintes efapas:

Capacidade exportadora;

Classificar a mercadomia;

Formar o preco de exportagio;

Identificar o mercado para onde
EXpOTtar;

Promover o produto a ser exportado;

Negociar com o importador;

Operacionalizar importagio.

87
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Conceitos Importantes

Com o proposito de oferecer num auxilio e simplificar a compreensdo do Siscomex,

foram escolhidos, criteriosamente, os termos mais frequentemente empregados no contexto do
sistema Siscomex. Para cada um desses termos, suas defimicdes foram selecionadas,
proporcionando assim uwm recurso que ndo apenas facilita o entendimento do sistema, mas

também enriquece o conhecimento sobre o assunto comercio exterior.

Exportador emisser na Nota de exportagdo;

CHWPI/CPF de quem elabora a DU-E e acompanha
os demais procedimentos aduaneiros. Na maioria

Declarante o
dos casos, o declarante € o proprio exportador;
DU-E declaragio fmica de exportagio;
NF-2 nota fiscal eletromica;
NCM nomenclatura comum do Mercosul;
, detalhamentos das mercadorias para sua melhor
Afributo i
classificacio;
Codigo fiscal de operagdes e prestagies;

controle de carga e transito;
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Exportador/Despachante

TA

Ajundante de despacho

Transportador/agente da carga

Transportador estrangeiro

elabora, consulta retifica e cancela DU- E,
mchn pedido, anexa documentos, consulta e
cancela LPCO, simmla o tratamento
admmistrative, ataa em algumas
fimcionalidades do module controle de
carga e transito; consulta

e anexa documentos usando o modulo
anexagio; acessa o Visdo Integrada;

tratamento admumstrativo;

consulta a DU-E, consulta e anexa
documentos nsando o modulo anexacio;

consulta DU-E (resumo e histérico),
recepelona, consulta & cancela recepedo de
carga, consulta estoques, entrega carga;

consulta DU-E (resumo e histérico),
manifesta consulta e retifica dados de

embargue;

consulta DU-E (resumo e historico), manifesta,
consulta e retifica dados de embarque.

Pré-Requisitos para Realizar Exportacoes

89

O despacho de exportacio, segundo artigo 5807 do Regulamente Aduaneiwro, € o

procedimento gue verifica a exatidio dos dados declarados pelo exportador em relacio a

mercadona, aos documentos apresentados e as legislacdes correlatas, com o objetive do

desembaraco aduaneiro e a sua saida para o exterior (BRASIL. 20097,
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As mercadorias destinadas ao exterior estio sujeitas a despacho de exportagido, com
alpumas excegoes estabelecidas em lei.

NOVIDADE

Govemo cria Licenca Flex para desburocratizar e reduzir custos de exportagoes e importagoes. Uso
de uma mesma licenca para miltiplas operagdes vai trazer econonua de tempo e dinheiro para
empresas brasileiras e mais eficiéncia para orgaos do governo.
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Principais legislacoes do

comércio exterior

brasileiro

Mesta secio sdo apresentadas as proncipais
legislagoes e os links de acesso que norteiam o
comércio exterior brasilero. A segwr, os atos
normativos editados pela Secretana de Comércio
Exterior do Mimisténo do Desenvolvimento,
Indistna, Comeércio e Servigos, no tocamte a
regulamentacic das operagdes de comercio
exterior { BRASIL., 2023):

- Portania SECEX n° 249, de 4 de julho de 2023 -
Dispde sobre o Licenciamento de Importagdes e
Emissées de Provas de Ongem (Amalizado em
1/2/2023). Disponivel em:
https=foww. gov brfsiscomex/pt-
brilegislacao/Portaria Secex249de202 3 TextoConsolid
ado_ pdf

- Portania SECEX n” 23, de 14 de julho de 2011 -
Dispde sobre Operactes de Comeércie Extenor.
(Atnalizado em 1/8/2023).

-Texto Consolidado.
- Texto Compilado.

- Portaria Conjumta EFB/SECEX n® 349, de 21 de
margo de 2017 - Dispde sobre a Declaracio Unica de
Exportagio - DUE. Disponivel em:
http:/‘normas receita. farenda gov br/sijut? consultall
ink actionMidAto=814468&visao=anotado

-Portaria SECEX ©n° 93, de 2 de junhe de 2021 -
Dispde sobre o acesso a Declaracio Unica de
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Exportagdo = a Declaracao Unica de Importagio
pela Secretania de Comercio Exterior. Disponivel em:
https2fmww_ gov brfprodutividade-e-comercio-
exterior/pt-brfacesso-a-
mformacao/legislacao/portarias-

secex/Arquives/202 1/portaria-secex-

093_2021 pdffview

- Portaria SECEX n® 19, de 2 de julho de 2019 -
Dispde sobre a emmssdo de licemgas, autorizagdes,
certificados e outros documentos pilblicos de
exportacio por meio do Portal Unico de Comércio
Exterior do Sistema Integrade de Comércio Exterior -
SISCOMEX. (Atmalizado em 12/04/2023). Disponivel
em- https:ffwww_gov brfsiscomex/pt-
br/legislacaosecex

- Anexo I Informagdes exigidas nos formmulinio de
solicitagio de documentos de exportacio no LPCO.
(Amalizado em 27062023).

- Anexo II: Mercadomas sujeitas a exigéncias de
documentos de exportagio enntidos por meic do
IPCO. (Amalizade em 22/08/2023).

- Portaria SECEX n® 44, de 24 dejulhe de 2020 - Dispde
sobre o regime aduaneiro especial de drawback e altera
a Portaria SECEX n® 23, de 14 de julho de 2011, que
dispoe  sobre operagdes de comércio extemor.
(Atmalizado em  13/6/2023). Disponmivel emr
https:fww gov br/fprodutividade-e-comercio-
exterion/pt-br/acesso-a-informacao/legislacao/portarias-
secex/anos-anteriores/portanas-secex-

2020/copy_of PortaniaSECEX044 2020 pdf

- Portaria SECEX n° 65, de 26 de novembro de 2020 -
Dispde sobre a habilitacio de orgies da Admimstracio
Publica Federal & sobre a inclusie, alteracio om
exclusio de tratamentos administrativos no Sistema
Imtegrado de Comércio Extenior - SISCOMEXL
(Amalizado em 19122022). Disponivel em:
https:foww gov brfsiscomex/pt-brfllegislacaosecex
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- Portania SECEX n® 77, de 15 de janeiro de 2021 -
Dispde sobre o projeto piloto de mmplementagio do
modulo de Licenciamento, Permissdes, Certificados e
Outros Documentos de  Importagic  nos
procedimentos de licenciamento de importagio de
competéncia da Secretania de Comércio Exterior.
Disponivel em- https-/forww. gov br/produtividade-e-
comerclo-exterion/pt-brfacesso-a-
informacao/legislacao/portarias-

secexf Arquivos202 1/portaria-secex-

077_2021 pdffiew

- Portaria SECEX n" 49, de 31 de agosto de 2020 -
Dispoe sobre atos piblicos de hiberagio da atividade
economica de competéncia da Secretaria de
Comércio Extenior (SECEX) nos termos do Decreto
o 10.178, de 18 de dezembro de 2019 - Parecer de
Meénto publicado conforme artigo 7 do Decreto n®
101782020 (regulamento da Lei da Liberdade
Econdmica). Disponivel eI
https:{fwww. gov. br/produtividade-e-comercio-
extenior/pt-br/acesso-a-
informacao/legislacao/portarias-secex/anos-
anteriores/portarias-secex-
2020/PortariaSECEX 049 2020 pdf

- Portaria SECEX n® 123, de 20 de setembro de 2021 -
Altera a Portaria SECEX n” 23, de 14 de julho de 2011,
e a Portaria SECEX n® 49, de 31 de agosto de 2020.
Disponivel em: https:/foww_gov. brfprodutividade-e-
comercio-exterion/pt-brfacesso-a-
informacao/legislacao/portarias-

secexf Arquivos202 1/portaria-secex-

123 2021 pdffview

- Portaria SECEX n® 72, de 18 de dezembro de 2020
{(Consolidada) - Dispde sobre as operagoes
amparadas por cotas de exportagdo (Atualizado em
2E/B2023). Disponivel eIm:
https:{fwww. gov. brfsiscomex/pt-
br/servicosfveiculos_cota_uso-11.pdf
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- Portaria SECEX n" 210, de 30 de agosto de 2022 -
Estabelece crtérios para alocagdo de cotas para
importagio, determinada pela Resolugio do Comité-
Executivo de Gestido da Camara de Comércio Exterior
n® 383, de 19 de agosto de 2022, publicada no Dhario
Oficial da Umdo de 22 de agosto de 2022, e altera a
Portania SECEX n" 203, de 28 de julhe de 2023,
publicada no Diano Oficial da Uméo de 29 de julho
de 2022 Dhsponivel em: https fwwwr. gov br/mdic/pt-
brfacesso-a-informacao/legislacac/portaria-
secexfarquivos/202/portania-secex-210_2022 pdf

- Portaria SECEX n® 212, de 23 de setembro de 2022 -
Estabelece crtérios para alocagdo de cotas para
importagio, determinada pela Resolugio do Comité-
Executivo de Gestio da Camara de Comércio Extenior
n® 395, de 14 de setembro de 2022, publicada no
Dianio Oficial da Umde de 16 de setembro de 2023,
Disponivel em- https2fvww. gov br/produtividade-e-
comercio-exterionpt-briacesso-a-
mformacaoflegislacao/portarnas-

secexf Arquives/202 2/portaria-secex-

212 2022 pdffview

- Portaria SECEX n® 215, de 30 de setembro de 2022 -
Estabelece cmténios para alocagio de cota para
importagio, determinada pela Resolucio do Comuté-
Executive de Gestdo da Cimara de Comercie Exterior
u* 400, de 22 de setembro de 2022, publicada no Diario
Oficial da Umido de 23 de setembro de 2022
Dispomivel em: hitps:/ifoww gov br/produtividade-e-
comercio-exterion/pt-brfacesso-a-
mformacaoflegislacao/portarnas-

secexf Arquives/202 /portaria-secex

215 2022 pdffview

- Portaria SECEX n® 222, de 21 de outubro de 2022 -
Estabelece crténos para alocagdo de cotas para
importacio, determinada pela Resolugdo do Commité-
Executive de Gestio da Camara de Comércio Exterior
n” 409, de 13 de outubro de 2022, publicada no Diano
Oficial da Unido de 17 de cutubro de 2022, Disponivel

13
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em: https:ifoww. gov. brfprodutividade-e-comercio-
extenior/pt-brfacesso-a-
informacaoflegislacao/portarias—

secex/Arquivos/202 Mportaria-secex-

222 2022 pdffview

- Portaria SECEX n® 223, de 7 de novembro de 2022 -
Estabelece critérios para alocagio de cotas para
importagde, determinada pela Resolugdo do Comute-
Executive de Gestio da Cimara de Comércio
Exterior n® 414, de 25 de outubre de 2022, publicada
no Didrio Oficial da Umido de 27 de cutubre de 2022
Disponivel em: Portana SECEX n® 223 de 7 de
novembro de 2022

- Portaria SECEX n® 229, de 7 de dezembro de 2022 -
Estabelece critérios para alocagio de cotas para
importagde, determinada pela Resolugdo do Comité-
Executive de Gestio da Cimara de Comércio
Exterior n® 422, de 24 de novembro de 2022,
publicada no Diario Oficial da Unifie de 25 de
novembro de 2022, Disponivel em:
https:ffovwr. gov br'mdic/pt-br/acesso-a-
informacao/legislacac/portaria-
secex/arquives/ 2022 /portaria-secex-229 2022 pdf

- Portaria SECEX " 231, de 29 de dezembro de 2022 -
Estabelece critérios para alocagio de cotas para
importagde, determmunadas pela Resolugdo do Comité-
Executive de Gestio da Camara de Comércio
Exterior n® 437, de 23 de dezembro de 2022,
publicada mo Dhane Oficial da Unifio de 26 de
dezembro de 2022, Disponivel em:
https /oo gov. bo/produtmiidade-e-comercio-
extenior/pt-brfacesso-a-
informacaoflegislacao/portarias—
secex/Arquivos/202 Mportaria-secex-

231 2022 pdffview

- Portaria SECEX n" 232, de 29 de dezembro de 2022 -
Estabelece crtérios para alocagie de cotas para
importagde, determunadas pela Resolugieo do
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Conuté-Executive de Gestdo da Camara de Comeércio
Exterior n® 439, de 23 de dezembro de 2022,
publicada no Diarno Oficial da Unide de 26 de
dezembro de 2022
httpsfwww. gov_ br/produtividade-e-comercio-

Disponivel em-

exterion/pt-brfacesso-a-
informacao/legislacao/portanas-
secexf Arquives/202 Y portaria-secex-
232 2022 pdffview

- Portaria SECEX n” 234, de 20 de janeiro de 2023 -
Estabelece critémios para alocagio de cotas para
importacio, determunada pela Resolugdo do Comité-
Executive de Gestio da Cimara de Comeércio
Exterior o 396, de 14 de setembro de 2022, publicada
no Dhiarioe Oficial da Unifo de 16 de setembro de
2022 Disponivel em-
https-fmrww.gov bofprodutividade-e-comercio-
exterion/pt-brfacesso-a-
informacac/legislacao/portanas-

secexf Arquives/2023-1/portaria-secex-

234 2023 pdfiview

- Portaria SECEX n® 238, de 14 de margo de 2023 -
Estabelece critérios para alocacio de cotas para
importacio, determinadas pela Resolucio do Comité-
Executive de Gestio da Camara de Comeércio
Exterior n® 453, de 8 de margo de 2023, publicada no
Diario Oficial da Unifio de 10 de margo de 2023
Disponivel em: hitps-/fwww. gov br/produtividade-e-
comercio-exterionpt-brfacesso-a-
informacac/legislacao/portanas-

secexf Arquives/2023-1/portaria-secex-

238 2023 pdffview

- Portaria SECEX n° 241, d= 14 de abril de 2023 -
Estabelece critérios para alocacio de cotas para
importagio, determinadas pela Resolucdo do Comite-
Executive de Gestio da Camara de Comeércio
Extericr n® 468, de 5 de abml de 2023, publicada no
Digrio Oficial da Unifio de 6§ de abml de 2023
Dasponivel em: hitps2/fwww. gov brfprodutividade—e-

14
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comercio-exteTion/pt-brfacesso-a
informacacllegislacao/portarias-
secem/Arquivos/2023-1/portania-secex-
241 2023 pdffiew

- Portaria SECEX n" 243, de 6 de junho de 2023 -
Estabelece criténos para alocacio de cota para
importagde, determunada pela Resolugdo do Comité-
Executivo de Gestdo da Cimara de Comercio Extenor
o 481, de 26 de maio de 2023, publicada no Diario
Oficial da Umido de 29 de maio de 2023, Disponivel
em: hitps:fwww gov br/mdie/pt-brfacesso-a-
informacao/legislacao/portaria-
secexfarquivos 202 3/portania-secex-

243 2023 pdffiew

- Portaria SECEX n® 246, de 22 de junho de 2023 -
Estabelece critérios para alocacio de cotas para
importagdo, determinadas pela Resolugio do Comuté-
Executive de Gestio da Cimara de Comércio
Exterior n® 4282, de 16 de junho de 2023, publicada no
Diario Oficial da Unifio de 19 de jumho de 2023.
Dnsponivel em: https2fmww. gov bo'produtividade-e-
comercio-exterior/pt-br/acesso-a-
informacaallegislacao/portarias-
secex/Arquivos/2023-1/portaria-secex-

246 2023 pdffiew

- Portania SECEX n” 247, de 29 de junho de 2023 -
Estabelece cnitémos para alocagic de cota para
importagdo, determinada pela Resolucdo do Conuté-
Executive de Gestio da Camara de Comeércio
Exterior n® 491, de 16 de junho de 2023, publicada
no Disrio Oficial da Unido de 19 de junho de 2023,
Dnsponivel em: https www_gov br/produtividade-
e-comeTcio-exterion/pt-brfacesso-a-
informacacllegislacao/portarias-
secem/Arquivos/2023-1/portania-secex-

247 2023 pdffa

Portaria SECEX n® 250, de 19 de julho de 2023 -

stabelece coiténos para alocagdo de cotas para
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importagio, determinadas pela Resolucdo do Comits-
Executivo de Gestio da Cimara de Comércio Exterior
n" 496, de 12 de julho de 2023, publicada ne Diario
Oficial da Umido de 13 de julho de 2023, Disponivel
em- https:ffwww. gov. br/mdic/pt-brfacesso-a-
informacao/legislacac/portaria-
secexfarquivos 2023 /portaria-no-2 50-de-19-de-julho-
de-2023-dou-20-07-2023 pdffview

- Portaria SECEX n® 253, de 27 de julho de 2023 -
Estabelece cntémos para alocacdo
importagio, determinadas pela Resolugio do Comité-

de cotas para

Executivo de Gestio da Camara de Comércio Exterior o°
502, de 21 de julho de 2023, publicada no Dianio Oficial
da Uméo de 24 de julho de 2023, Dhsponivel emx
https:wow gov. brfmdic/pt-br/acesso-a-
informacao/legislacac/portaria-
secex/arquivos2023/portania-ne-255-de-27-de-julho-
de-2023-dou-31-07-2023 _pdfifview

- Portania SECEX n® 262, de 24 de agosto de 2023 -
Estabelece crtérios para alocagdo de cotas para
importagio, determinadas pelas Fesolugdes do Conmité-
Executivo de Gestio da Cimara de Comércio Exterior n°
504, de 21 de julho de 2023, publicada no Diario Oficial
da Unido de 24 de julho de 2023, en® 513, de 16 de agosto
de 2023, publicada no Dianio Oficial da Unido de 18 de
agosto de 023,
https:www gov. br/produtividade-e-comercio-
extenior/pt-brfacesso-a-informacao/legislacao/portarias-
secex/Arquives/2023-1/portaria-secex-no-262 -de-24-de-
agosto-de-2023-dou-de-28-08-2023 fiew

Disponivel em:

- Portania SECEX n® 263, de 24 de aposto de 2023 -
Estabelece cntémos para alocag@o de cotas para
importagde, determunadas pela Resohicdo do Comité-
Executivo de Gestio da Camara de Comércie Exterior
n” 516, de 16 de agosto de 2023, publicada no Diano
Oficial da Unido de 18 de agosto de 2023, Disponivel
em- httpsfwrww gov br/produtividade-e-comercio-
extenon/pt-brfacesso-a-

mformacaodlegislacac/portanias-secex/ Arquves/2023-
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l/pertania-secex-no-263-de-24-de-agesto-de-2023-
dou-de-28-08-2023/new

- Portaria DECEX n® 8. de 13 de maio de 1991.
(Revogada pela Portaria Secexn® 43, de 17 de julho de
2020).
https2ifwwwr gov brfsiscomex/pt-brfarquivos-e-
imagens/2020/01/Portaria-DECEX-8 1991 pdf

Dnsponivel eI

- Portaria SECEX n" £7, de 31 de marco de 2021 -
Dispde sobre procedimento especial de venficagdo de
origem ndo preferencial para fins de aplicagdo do
dispostono art. 33 dalein® 12 546, de 14 de dezembro
de 2011. Dispenivel em: Portaria SECEX n® £7, de 31
de margo de 2021.

- Portaria SECEX n" 94, de 10 de jmho de 2021 -
Altera a Portania Secex n” 23, de 14 de julho de 2011,
publicada no DOU de 19 de julbho d= 2011, & a Portaria
Secex n” 87, de 31 de margo de 2021, publicada no
DOU de 6 de abml de 2021. Dusponivel em
httpsifwww_ gov br/produtividade-e-comercio-
exteriorn/pt-brfacesso-a-
mformacao/legslacao/portanas-

secex/Arquives/202 1/portara-secex-

094 2021 pdffview

- Portaria SECEX n° 06, de 22 de fevereiro de 2013, &
Portaria SECEX n® 22, de 23 de maio de 2013 -
Dispdem sobre a Declaragie de Ongem para a
importagio de bens idénticos aos sujeltos a medidas de
defesa comercial, quande corginarios de paises ou
produtores ndo  gravados.  Disponivel  emn
hitps e gov br/produtividade-e-comercio-

exterion/pt-brfarquivos/dwnla 13619292526 pdf

Portaria SECEX n® 221, de 08 de julho de 2013
(Atalizada) - Estabelece o Registro de Informagdes
de Promogio (Sisprom). (Atualizada em 16/05/2022).
Dispomivel em:  httpsi/fwww gov brfsiscomex/pt-
brflegislacao/secex
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Atos normativos editados pela Secretaria da Receita
Federal do Brasil relacionados as atividades de

comeércio exterior:

- Inzmucio MNommatva REFB n® 2032, de 06 de
dezembro de 2021 - Aprova a tradugde das
atualizagoes das Notas Explicativas do Sistema
Hammonizado de Designacio e de Codificacio de
Mercadorias publicadas pela Orgamizacio Mundial
das Alfindegas (OMA).

- Imstrugio Mommativa RFB n® 2.054, de 06 de
dezembro de 2021 - Aprova a VII Emenda a
Nomenclatma do  Sistema Harmonizade de
Designacdo e de Codificagio de Mercadomas.

- Portaria COANA n° 81, de 28 de junho de 2022 -
Estabelece atmibutos e especificagdes relatives as
mercadorias, complementares a Nomenclatura
Conmmmn do  Mercosul - TNCM, a serem
obrigatoriamente informados na declaragio de
ImpoTtagio. Dnsponivel eI
hittp:/fmormas receita. fazenda. gov. br/sput? consultalin

k actonT1dAte=124717

-ADE Compna n® 12, de 5 de novembro de 2018 -
Estabelece prazos, condigdes e procedimentos a serem
cbservados pelos intervenientes na prestagio de
mformagdes no modulo de Controle de Carga e
Trénsito (CCT) do Portal Siscomex sobre as operacdes

que executarem com cargas de exportagio.

- Portaria COANA n® 77, de 26 de setembro de 2018 -
Estabelece os procedimentos para execugio do
projeto-piloto do Nove Processo de Impertagio e o
despacho aduaneiro por meio de Declaracio Unica de
Importagio - Drnaimmp.
hittp:/fmormas receita. fazenda. gov br/syjut? consulta/li
nk action?isac—anotadodid Ato=95193

Dhspenivel en

- IN BEFB n® 1.799, de 16 de margo de 2018 -
Disciplina sobre a aplicagio do regmme aduaneiro
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especial de loja franca em fronteira terrestre.
Disponivel e
htip:/fnormas receita. fazenda gov. br'siut? consulta/li
nk action?id Ate=208 528v1sa0=anctado

- IN RFB n® 1.702, de 21 de margo de 2017 -
Disciplma o despacho aduaneiro de exportacdo
processado por meio de Declaracio Unica de
Exportacio (DU-E).
hitp:/fnormas receita fazenda_gov br/sijut? consultal
Iink action™isac—anotadodrid Ato=81483

Dnsponivel em:

-IN EFB n" 1.982, de de 9 de outubro de 2020 -
Altera a Instrucio Mommativa EFB n® 1.702, de 21
de margo de 2017, que disciplina o despacho
aduaneire de exportagio processade por melo de
d= E=xportacio (DU-E).
Disponivel e
http-//normas receita. fazenda gov. brfsyut? consulta/li
nk action”idAto=113050

Declaracio Unica

- Portaria Conjunta BFB 7/ SECEX n® 349 de 21 de
margo de 2017 — Dispée sobre a Declaracio Unica
de Exportagio — DUE.

- IN SRF n® 680, de 2 de outubro de 2006 - Disciplina o
despacho aduaneire de importagdo.

- IN SRF n® 1.861, de 27 de dezembro de 2018 -
Estabelece requisitos e condigbes para a realizacio
de operagdes de importagio por conta e ordem de
terceiro e por encomenda.  Disponivel emn-
http:/fnormas receita. fazenda. gov br'sijut? consulta’li
nk_action?1d Ate=07727

- I SEF n® 611, de 18 de janeiro de 2006 - Dispde
sobre a wutilizacio de declaragdo simplificada na
importagio e na exportagdo. Dispomivel em:
http:/fnormas receita. fazenda. gov br'stjut2consulta’ls

nk action?id Ato=15544
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-IN RFBE n® 2104, de 21 de setembro de 2022 -
Altera a Instrucdo MNommativa SEF n® 611, de 18 de
janeiro de 2006, gque dispde sobre a utilizacio de
declaracie simplificada na iDmpeortagie e mna
exportacio, a Instrucio Normativa SRF n® 680, de 2 de
outubro de 2006, que disciplina o despacho aduaneiro
de importacdo, e a Instrugdo Normmativa BFB n® 1.702,
de 21 de margo de 2017, que disciplina o despacho
aduaneiro de exportacio processado por meio de
Declaracio Unica de Exportagio (DU-E). Disponivel
em:

httpfnormas receita fazenda. gov br/sijut? consultalink
.action?idAte=126228

- IN SBF n" 28, de 27 de abrl 1994 - Disciplina o
despacho aduanewo de mercadorias destinadas a
exportagio. Disponivel em: IN SRF n® 28, de 27 de
abril 1994

- Portaria ME n" 7058, de 21 de junho de 2021 -
Estabelece requisitos e condigdes para importagio de
mercadoria destinada a reposicie de outra
anteriorments importada que tenha apresentado defeito
técmico.
http:/fnormas receita. fazenda. gov br/sput?consultalin

k action™MdAte=118569

Disponivel em:

Lein® 9.716. de 26 de novembro de 1998

Da nova redagio aos arts. lo, 2o, 30 e 4o do Decreto-

Lei ne 1.578, de 11 de outubro de 1977, que dispde
sobre © Imposte de exportagio, e da outras
providéncias. Disponivel em-
https=/fmrww planalto. gov brfccivil_03/1e1s/L9716 ht

m

- Portaria ME n® 4.131, de 14 de abnl de 2021 - Altera
os valores da Taxa de Unlizagio do Sistema Integrado
de Comeércio Exterior, admunistrada pela Secretana
Especial da Receita Federal do Brasil do Mmisténio da
Economia.
hittp:/fnormas receita. fazenda. gov br/syjut?consultali

Disponivel em-
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nk action?idAte=116831

- Instrucdo Nomuativa RFB n® 1.155, de 13 de maio
de 2011 - Dispée sobre procedimentos & medidas de
conirole referemtes a exportagio de cigammos.
Dnsponivel ST
hitp:/fnormas receita fazenda gov br/sijut? consulta/
link action™1dAte=16127

- Instrugio Mommativa RFB n® 2109, de 4 de outubro
de 2022 - Dusciplina a suspensio do pagamento da
Contribuigdo para o PIS/Pasep e da Cofins
incidentes nas vendas no mercade intermo de dleo
combustivel do tipo bunker destinado a navegacio
de cabotagem e de apoio portuanio e maritimo e da
Conmbuigdo para o PL3/Pasep-Importacio = da
Cofins- Impertagic incidentes ma sua Importacio.
Dnsponivel ST
https:ffwwwr. gov. brfreceitafed eral/pt-
brfassuntos/noticias202 Moutubro/instrucac-
normativa-disciplina-a-suspensac-do-pagamento-
de-pis-pasep-e-cofins-nas-cperacoes-com-oleo-
bunker®:~text=Foi%2 0publicada®a2 0Instru*aC3%
AT%C3%AS0¥20Nermmativa®20RFB, de%:20apoi
o%20portu?=C3%eAlno% a2 0e%20mar?:C3%ADR

mo

- IN EFB n" 1.600, d= 14 de dezembro de 2015 -
Dnspoe sobre a aplicagio dos regimes aduaneiros
especials de admissdo temiporana e de exportacdo
temporaria.
Disponivel em: https/fwwwr gov brfsiscomex/pt-
brflegislacaoiTeceita-federal

-IN SEF n" 409, de 19 de marco de 2004 - Dispde
sobre o regime aduaneiro especial de deposito
afiancado operado por empresa de transperte asreop
inteTnacional. Disponivel em:
httpofnormas receita. fazenda. gov brfsijut2consulta/l
nk_actionTidAte=15309
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-IN SRF n° 242, de 25 de novembro de 2002 - Dhispoe
sobre a aplicacio do regime de trémsito aduaneiro.
Dispomivel em:
http:/fnormas receita fazenda_gov br/sijut?consultalin
kactonT™dAto=15125

- IN SEF n" 241, de 6 de novembro de 2002 - Dispde
sobre o regime especial de entreposto aduaneiro ma
importagio & na  exportagio.  Dispomivel em:
httpinormas receita fazenda gov br/sijut? consultalink.
action?idAte=151178&visac=anotado

- IN SRF n® 2.036, de 24 de junho de 2021 - Dhspoe
sobre a aplicacio dos regimes aduaneiros especials de
admissdo temporaria e de exportagdo temporaria a
bens amparados por Camé ATA. Dispomivel em:
hittp:/inormas receita. fazenda pov br/syjut?consultalin
kactionTidAte=118647

- Instrucio MNommativa RFB n® 2126, de 20 de
dezembro de 2022 - Dispde sobre o Regime Aduaneiro
Especial de Entreposto Industmal sob Controls
Informatizado (Recof).
http:/fnormas receita. fazenda. gov br/syjut?consultalin
k actionTid Ate=128149% ~text=TN20RFB%:2(n%C
2% BAY202126%:2F 2022 &text=DhspeC3% B 5e%a20
sobre®e200%20Remme?:2 0 Aduaneiro, sob % 20Contro
le%:20Informatizado?=20(Recof).

Disponivel eI

- Instrugdo Mormativa RFE o° 20735, de 23 de marco de
2022 - Dispée sobre o regime aduaneiro especial de
loja franca. Disponivvel] eI
https:ffvmwor gov brfsiscomex/pt-br/legislacaoiTeceita-
federal#~text="a2D%:20Instru®eCITe AT C3%A 0

%a20MNommativa®e2(RFE% 2 (n%C2%%BAY202075,ad

uaneiro”ollespecial*a20de*a20loja%20franca.

- Portana MF n® 112, de 10 de junho de 2008 -
Dispde sobre o regime aduaneire especial de loja
franca em portos e astoportes alfandegados. Dispondvel
e https:ifmww_gov. br/fazenda/pt-brfacesso-a-
informacac/institucionallegislacao/portanas-
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ministeriais 2 M)8/arquivos/portana-no-112-de-10-de-
Jjunho-de-2008 pdffiew

-IN EFB n® 1.059, de 2 de agosto de 2010 - Dispde
sobre os procedimentos de controle. Disponivel em:
http:/fnormas receita fazenda gov br/sijut? consulta/lin
kaction?id Ato=16026

- IN RFB n" 1737, de 15 de setembro de 2017 -
Dnspoe sobre o firatamento tobutiric & os
procedimentos de controle aduanemo aplicaveis as
Iemessas intermacionals, e altera a Instrucio
Normativa RFBn” 1.059, d= 2 de agosto de 2010, que
dispoe sobre os procedimentos de controle aduaneiro
e o tratamente tmbutario aplicavels aos bens de
viajante. Disponivel am:
hitp:/fnormas receita fazenda gov br/sijut? consultal
link actionTidAto=B6226

- Portaria COANA n® 81, de 17 de outubro de 2017
- Dispde sobre procedimentos operacionais relativos
ac controle e despacho adusneiro de remessa
expressa infernacional e a habilitagio de empresa de
transporte expresse intermacicnal para o despacho
aduaneire de remessa expressa  internacional.
Disponivel enm
hitp:/fnormas receita fazenda gov br/sijut? consultal
limk actionMisac=anotadodnd Ate—=87216

- Portaria COANA n® 95, de 13 de cutubro de 2022
- Substitui 0 Anexo Unico 4 Portaria Coana o° 81, de
28 de juoho d= 2022, gque estabelece atmbutos =
especificagtes
complementares a Nomenclatura Commm  do
Mercosul (INCM) a serem obngatoriamente
informadoes na declaragio de importagdo. Disponivel

relativos as mercadonas,

e
http//normas receita farenda gov br'sijut? consultal
link action?idAto=126671

- INERFB " 1.984, d= 27 de outubro de 2020 - Dispde
sobre a habilitagdo de declarantes de mercadonas para
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atuarem no comeéercio exterior e de pessoas fisicas
responsaveis pela pratica de atos mos sistemas de
COIMETCIo exterior em seu nome, bem como sobre o
credenciamento de seus representantes para a pratica de
atividades relacionadas ao despacho aduanemo de
mercadorias ¢ dos demais usuirios dos sistemas de
COMETCI0 exteriol que atuam em S8 nome.

Disponivel em:
http:/fnormas receita. fazenda. gov br/sput?consultalin
kaction™dAte=11336

— Portaria Coana n® 72, de 29 de outubro de 2020 —
Estabelece mnormmas complementares  sobre  os
procedimentos de habilitagie de declarantes de
mercadornias para atuarem no comércio exterior e de
pessoas fisicas responsavels pela pratica de atos mos
sistemas de comércio exterior em sen nome, bem como
de credenciamento de seus representantes para a
pratica de atividades relacionadas ao despacho
aduaneiro de mercadonas e dos demais usuanos dos
sistemas de comercio exteTior que atuan eI Sen noms.
Disponivel e
http:/fnormas receita. fazenda. gov br/sput?consultalin
k action™dAte=113638

- Portaria Coana n® 75, de 12 de maio de 2022 -
Regulamenta os requisitos e procedimentos para a
venificagio fisica remota de mercadorias, a inspegio
fisica remota de mercadomas, a venficacio de
mercadomnias pelo impertador, a venificagio remota de
cargas submetidas ao ftrinsite aduaneiro e as
especificagfes técnicas e requsitos mimmos do
respective sistema informatizade. Disponivel emx
httpfnormas receita. fazenda. gov br/syjut? consultalin
k action™1sac=anctadodrid Ato=124015

- Decreto n® 660, de 25 de setembro de 1992 - Institui
o Sistema Infteprade de Comeércio Extenor
(SISCOMEX). Dnspenivel em:
httpsilegislacao presidencia. gov brfatosTopo=DECS
mumero=6608ano=1992&ate=08 1UTUTU10MEpWTh
Zc
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- Decreto n® 6.759, de 5 de feveremo de 2009
(Regulamente  Aduaneiro) - Regolamenta a
admimstracdo das atmidades aduaneiras, e a
fiscalizacdo, o controle e a mbutacio das operagdes

de COIMETC10 exterior. Disponivel em-
hitps:ffwww planalto gov brfecivil_03/_ato2007-
2010/2009/decreto/d6 759 him

- Decreto-Lein® 1,455, de 7 de abml de 1976 - Dispde
sobre bagagem de passageiro procedents do exterior,
disciplina o regime de entreposto adoanemo,
estabelece normas sobre mercadorias estrangeiras
apreendidas e da outras providéncias. Disponivel em-
hitps:ffwww planalto gov brfceivil_03/decreto-
ler'del14 55 htng~ text=DECRETO%2DLEI* 20N
HC2%BAY201 455%2C20DEY 207 :20DEY20
ABRILY:20DE*201976.Sctext=Dhsp?eC3%B5e%20
sobre%s20bagagem®a20dea2 Opassageiro. apreendida
s%2 0020 C3 %A1 % 200utras Yo 2 0provad ¥ e C3%:
AAneci

- Decreto-Lei n® 37, de 18 de novembro de 1966 -
Dnspoe sobre o imposto de importagio, recrgamiza
os servigos aduaneiros e da outras providéncias.
Disponivel £
https:fwww planalte gov bricervil_03/decreto-

e D137 hine -~ text=Del003 T&text=DECEETO
Tl DLET* 200N C2%BAY203 7% 2C20DEY201
£%20DEY20NOVEMBROY . 20DEY 201966 Sctext
=Disp®=C3%B e a2 0sobre a2 Oo% a2 Mimposto®e20de
,aduaneres?a20e®20d%C3% A1 %2 Doutras a2 0prov
1d¥eC3%eAADCias Stext=Art 30201 %2C2%BA Y200
Y2 (imp?eC3%B4sto%s20de, sua a2 0entrada® o2 (no
*a20temrit*eC3%:B 3rio%:2(nacional

-Lein® 5.172, de 25 de outubro de 1966 (Codigo
Trbutario Nacional) - Dispde sobre o Sistema
Trbutario Nacional e institui normas gerais de direito
trbutario aplicaveis 8 Unido, Estados e Municipios.
Disponivel em:

https:/fwww planalto. gov brfecivil_03/leis15172compil
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ado. htm

As principais Resolucdes editadas pela Secretaria-

Executiva da Cimara de Comércio Exterior:

- Decreto n™ 10.044, de 4 de outubro de 2019 - Dispde
sobre a Cimara de Comércio Extenior - CAMEX
Disponivel em:
http:foww planalto. gov br/ccivil_03/_ato2019-
20222019/ decreto/D10044 him=:~:text=DECRETO
S 20N C2%BAY2010.044%:2C 2 0DEY204%:20
DE*:200UTUEBROY:20DEY:2 02019 & text=Drsp e C
3%B5e%20sobra®a20a%20C C3%A Ymara?:20de,
cutubre?=20de%:201977%2C%20no% a2 0art.

- Besolucdo CAMEXN n® 77, de 21 de setembro de
2016 - Adota o Regimento Interno da Camara de
Comeércio Exterior - CAMEX. Disponivel em:
hittps-ffwww gov.br'siscomex/pt-
br/legislacaodcamen®~ text="02D%20Resoln®:C3%
AT%C3%A 30 20CAMER Y 20n%C2%BAY2077
%22C%:20de, de¥e20Facilita® C3%e AT C3%A30%20
do%e20Com®eC3 %A% cio 200 2D 2 Confac

- Besolucio CAMEX n® 122, de 23 de novembro
de 2016 - Aprova as regras regimentais do Comité
Macional de Facilitacio do Comeércio - Confac.
Disponivel em- Resolucio CAMEX n* 122, de 23
de novembro de 2016.

- Resolucdo CAMEX n® 124, de 13 de dezembro de
2016 - Aprova as regras regimentais do Comits
MNacional de Investimentos - Conimv. Disponivel em-
https/forww. gov brfsiscomex/pt-br/legislacao/camex

-Lein® 5.172, de 25 de cutubro de 1966 (Cadigo
Tributario Nacional) - Dispde sobre o Sistema
Tributario Nacional e institui normas gerais de direito
tributanio aplicaveis 3 Umio, Estados e Mumicipios.
Disponivel em:

hitps-ffwww planalto. gov brfecivil_03/121s/151 72 comp
ilado htm
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As principais Resolucées editadas pela Secretaria-Executiva da Cimara de Comércio Exterior:

- Decreto n® 10,044, de 4 de outubro de 2019 - Dispde sobre a Camara de Comeércio Extenior - CAMEIX
Disponivel enm http:/forwwr planalto gov. briceivil_03/_ato2019-
2022/2019/decretodD1 0044 hine=~text=DECRETO% 20N %eC2%:BA%2010.044%:2C%%20DEY 204%:20DE =2
COUTUBROY20DEY:20201 98 text=Dhsp e C3%B5e% 02 0sobra®a2 0a % 20C Y203 YA  mara®e 2 0de cutubro® 20
de® 2019774 2C% 2Mno™e2 0art.

- Resolugio CAMEX n® 77, de 21 de setembre de 2016 - Adota o Regimento Interno da Camara de Comércio
Exterior - CAMEX. Disponivel e https:ffoww. gov brfsiscomex/pt-
brflegislacao/camexns ~text="2D%20Resolu®eC3 ATV C3%A 30 20CAMEX Yo 2 0nt e C2 0B A 20T T2 C
Ye20de de%e20F acilita®eC3%eAT 0 CI3 %A 30 20do " 20C om Yo C3 %A cin e 207 2D 20 Contac

-Resolugio CAMEX n" 122, de 23 de novembro de 2016 - Aprova as regras regimentais do Comité Nacional
de Facilitagio do Comércio - Confac. Disponivel em: Resolugio CAMEX n® 122, de 23 de novembro de
2016.

- Resclugio CAMEX n® 124, de 13 de dezembro de 2016 - Aprova as regras regmmentais do Comité Nacional de
Investimentos - Coninv. Disponivel em- https:fwww_ gov br/siscomex/pt-br/legislacao/camex
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Passo a Passo para exportar:

o Confira o passo a passo para habilitar a empresa

Agora que vocé sabe sobre as mercadonias que devem ser despachadas pelo Siscomex o primeiro passo para
alguém exportar & habilitar a empresa para operar no comércio exterior; apos, a Receita Federal do Brasil efetua um

cadastro do responsdvel da empresa. Assim, este podera acessar o sistema.

A habilitagdo possui quatro modalidades, sendo: ordinana, simphificada, especial e restrita. A habialitagio
ordinaria & para empresas que atuam habitnalmente no comércio exterior. A habilitacio simplificada e voltada para
as pessoas fisicas, nclusive as qualificadas como predutor rural, artesdo, artista ou assemelhado, empresas
piblicas ou sociedades de economia mista e entidades sem fins lucrativos, ou para pessoas juridicas, sob a forma de
socledade andmima de capital aberto, habilitadas para utilizar o despacho aduaneiro expresso. que atuem
exclusivaments come encomendante, que realizem somente importagdes de bens que sdo incorporados ao sen ativo

pemmanente ou atuem no comerclo exterior em valor de pequena monta (SEBRAE, 2020). Considera-se valor de

Pequena monta:

= a realizaciio de operacies de coméreio exterior com cobermura cambial em cada periodo consecutive de seis meses, até os segaintes
Bmites:

I - cento e cingiienta mil dolares norte-ameTicancs ou o equivalents em owira moeda para as exportagdes FOB (“Free on Board™);

II- cento e Cingienta nil dolares nome-americanos ou ¢ equivalente em outra moeda para as importagdes CIF (“Cost, Insurance and
Freight™) (SRF, pag 36, 2006

A habilitagio especial € destinada aos orgdos da Administracio Publica Direta, autarquias ¢ fimdacdes
piblicas, ergios publicos auténomoes e orgamsmos internacionais. A habilitagdo restrita pode ser para pessoa fisica
ou juridica que tenha operado no comercio exterior anteriommente e precisa, exclusivamente, realizar consulta ou
retificacio de declaracio (SEBRAE, 20200,
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Passo 2

Acessar o site: https://portahmico.siscomex. gov.br/portal/

i*»Sisi:"é'r“h“é?

2! |2 & &

importador Cadeia Remessa Instituig3o Administracio
Exportador Logistica Expressa/Postal Financeira Publica

= S | | A |5

Certificagdo Habllitar Porto sem Acesso
OEA Empresa Papel Publico

Fonte: Brasil 2023

Passo 3

Clicar no menu “habilitar empresas™;

Apos carregada a pagina. o usuario tem a opcao de logar através do gov.br ou certificado digital
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Passo 5

Esta acdo direcionara o usuario para a habilitacdo no submem cadastro de intervenientes. Neste ponto, o usuario

deve clicar em habilitacdo e, apos, selecionar "requerer habilitagao”.

QUADRO 2. Imagem ilustrativa do menu de habilitacio

Requerer Habllitacio

) PrOCESa0 O NAERICE0 MO Sister Integracs de Comaras Exiencr (Siscomen ) se refere 3 procecimernto préo 30 daspacho SOLUSNENT NecCoss

possam realizar cporagies No refenado sistema O Siscomes ¢ um sistema INMOManTado responsaved por Megrar as allvidaces de regisirno. acomg

JATTAITACO GO INTOrmagies

) reqQuerment 3¢ Nabitucdo No Seoomex il peio MesponEdvel ogal DOr Mew dosin SNema INNoMaIZA00 S0 SLUtmeiioo A andioe da Socret

Hesponabve leQ ¢ represerianie 08 enB3aoe, NCMNYe de onBdacde NAO persorficads. Obsery A desta Oevidamerite guasl

I8 & DElreza |

oMpartihaenento de INfMmacies Cacastrals ¢ ¢ operacles relddradans NO SISCOMex Corm Os dhvers nuentes e dermals Orgdos puUbScos

Fundamentons segals IN 168G Regutamento Adusnern, Decreto do Portn

’1' Aceitar Termos Logaes

Confrrmas Vortar

Apos, preencher o nimero do Cadastro Nacional das Pessoas Juridicas (CNPJ). A proxima tela sera para
selecionar. de acordo com o perfil da empresa. as modalidades de habilitacdo expressa, limitada e ilimitada. O usuano
devera optar entre duas modalidades: habilitacdo expressa concedida imediatamente para exportacdes ilimitadas e
importacdes limitadas a USS 50.000.00 em periodo de 6 meses ou habilitacio limitada/ilimutada concedida apos
analise da Receita Federal.

QUADRO 3. Imagem ilustrativa do memm

Siscom” (o Lo | ot -1

ONT-9100 110 T

" A Pl

Requerer Habilitagcao

Para Pessoas Jundcas a3 modahaades de habieat AAG BapoNvets 530 A expresaa Wmitaca © mitada
Caca uma deassas modaliGades tem caractensicas peopiias

a) A PESS0a NG NEDETIAGE NG SOMOCINGH0E SXDICSSd OGS NeEN operacoes 00 cxporacio, sem Iimie de valones, & 08 IMpOnacoes CUso SOmaor
gud 2 USS 5000000 (anguenta mil odtares dos Estacos Unkios da Aménca

D) A pessoa juridica habiitacs na submodaidade Smitada pooerd realzar cperacios de Mporacio com codenura cCambssl. om caca periodo consecutivo o
financeka estimada pela Reosta Federal do Brasd baseado em clicuio com metodologia ctjetiva especifico para i inaldade

€4 A s hrifics habiiacts na strroctlitocds Bmitata ool e orweacfing O ireertaedn sem ndie sanecficans casn e caracitas Snancsl
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Escolhida a opgao, o usuario clica em confirmar e, em seguida, ao aceitar os termos legais, confirma.

QUADRO 4. Imagem ilustrativa para habilitacao concedida

Habdtaclo concedda COMm SuUCesso

Pama possibiitar © registio de operaches € NBCcessand o cadastramenio de representanie
BP0 8 Operar 0 SiIsComex

Pama saber cOmOo Cadasiine Seus representantes chgue agu

Parm cadastrar 08 seus representantes chgue agul

Desea viSusiZar ou Imprems © lermo de delenmento?

Favor se certificar da permissac de uso de POP-UP NO navegador

Caso os dados estejam corretos. surgira a mensagem que a habilitacdo foi concedida com sucesso. Assim,

o usuario podera imprimir o termo de deferimento e a empresa ja estara habilitada para operar.

QUADRO 5. Imagem ilustrativa do termo de deferimento

W e X

SECRETARIA DA RECEITA FEDERAL DO BRASIL

INTERESSADO
RAZAOSOCIAL: e wiom BB o M . &SAEA. . .
CNPJ ™ R

&M TERMO DE DEFERIMENTO

De competéncia da Secretaria da Recedta Federal do Brasil, fundamentada
mm“MMQMMMM‘m
19 & 28 da Lei n® 5.172 de 25 de outubro de 1966 (Codigo Tributano Nacional), bem

como no discipiinamento das acessorias relativas a tributos por ela
WWO.@_. um:g.mc- ggomnhdo 1999. e,
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o Apo6s a habilitacio da empresa, aprenda o
registro da DU-E

Meste ponto & possivel consultar, retificar e cancelar a DU-E, incluir pedidos, anexar documentos, consultar
e cancelar a LPCO, sinmlar o tratamento administrative, atuar em algumas fimcionalidades do modulo controle de
carga e transite, consultar & anexar documentos usando o madulo anexacio e acessar o Visdo Integrada.

DU-E (Declaracio Unica de Exportacio)

A DU-E & um documento eletronico que contém nformacdes de nahweza aduaneira, admimstrativa, comercial,
financeira, tmbutaria, fiscal e logistica, que caracteriza a operacio de exportacdo de bens por ela amparados e
define o enquadramento dessa operagio; servira de base para o despacho aduaneiro de exportagdo.

SIMULADOR

caso seja necessanio, atraveés do link:
https2ifwww_govbr/  siscomex/pt-
br/informacoes/ manual-de-
preenchimento-du-  e-v22. 0
usuaric  podera  preencher um
questionano com os dados que serdo
solicitados no Portal Unico do
Siscomex, como wuma ferramenta
sinmladora do sistema.

Registro de exportagio DU-E: o documento é elaborado no Portal Unico Siscomex, portanto, o usuirio devera
acessar o enderego eletromico:  hitpsiiportalumico. siscomex gov brfportall.

Em sepuida escolher a opgio Importadon’ Exportador.
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Apos carregada a pagina. o usuano seleciona a janela verde (EXP) de registro e acompanhamento de cargas
e declaracdes de exportacido e anexacio eletronica de documentos.

QUADRO 6. Imagem ilustrativa do acesso ao menu de

exportacio
Siscom: Doa0 B
X e
p“ﬂﬁ e 20 1PUaste ie0e 0 I L R e . ‘

Bem vinde

Foce COuoe M0N0 VacA Poren ek 0 AL 008NN TR OO NG A S0 D0 IIZAD B DT NTIY 3 IR A e o € preesa

Exportacio Importacdo
S0 917 £ X oMp IO 02 COTS # 00C 3 404 0 DICY?, # recds lmp NOTEIIPZITOTY 82 IMCETSE OF mReriaido & reax): et ot
SENUTCa & AU i [ S

Caclaatro oe nterveniass
ooty b i b e g e SISTIOEN S ateerm edwgo e o

onn

Esta acdo direcionara o usuario para o menu de exportacao. O usuario. no submenu Declaracao Unica de
Exportacdo, devera escolher a opcio Elaborar DU-E e, depois, a opcao NOVA.

A elaboracdo seguira quatro etapas, sendo o preenchimento das informacdes gerais, notas fiscais.
detalhamentos dos itens e anexacio de documentos.

Nas informagoes gerais, o usuario preenchera as informacdes basicas. como o mimero do CNPJ ou do
CPF. a forma de exportacio, a situacao de despacho, o tipo de documento fiscal que ampara as mercadonas. a
moeda de negociacdo ou de referéncia, a referéncia tmica de carga, o local de despacho, o recinto aduaneiro e a
via especial de transporte. Se houver informacdes complementares, o usuario também preenchera a tabela ao final.

Catogo o8 Protutos
Kot ow i oo sombidos ook ool o prn e e s
prosacmem 422 2houhe 4 MTHIC DN 3 20eT 1II0rEse 2 PN

Apos todos os dados preenchidos, clicar em avancar.

Dica Importante
Antes de preencher 35 mformacdes, 0 usuario podara fazer uma planiths eletrénica com os dados completos da mercadoriafservico, ©
que facilitara o processo de preenchimento & eVitara 21705 & CONMTalampos.




107

BEENW rarand

SER PROFNI
B  INSTITUTO FEDERAL Guia de Exportacao do Siscomex |
EE campus Paranaval i .

QUADRO 7. Imagem ilustrativa da elaboracio de DU-E

PORTAL UNPCD - oo 3 | |
sSiscomex '™ = =
; Pt
DRREM-GY " 0 [ a i e S TS TR = i
L armcic Unce S8 Dgec “mcis Ll-“.'-l Fem=aibc [ B e " I ba-ormds Argconcie du Josomwnksa Claani Trukr e Trb. s
i b e
Elaboragac de DU-E
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Mo submenu notas fiscais, o nsuanio devera preencher a lacuna com a chave de acesso disponivel na nota
fiscal eletrénica. E de suma impertincia que todos os dados contidos na nota fiscal estejam corretos para que néio
ocormram entraves no registro da DU-E. As notas fiscais podem ser excluidas ou adicionadas, mas nio sera pessivel
deixar o campo em branco.

Passo 15

O usuano podera alterar o detalhamento de itens clicando na linha do item que queira alterar. Apos conchuir
as retificages, clicar em Retificar, para que o sistema faga as validagdes necessarias.
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Ma ultima etapa da elaboragio da DU-E, apos o detalhamento de itens, ac clicar em avangar, o sistema
apresentara uma nova aba Anexacio, que seTve para ¢ UsSUdrio anexar documentos mstrutivos obrigatorios do
despacho de exportagdo e cutros doecumentos eventualmente exigidos pela fiscalizagio aduaneira. Finalizado o
procedimento, basta clicar em Regisirar e estara pronta a DU-E. Caso seja necessano, o usuario podera consultar
ou retificar, miciando o procedimento de retificacdo da DU-E apos o login no Siscomex e acessando o menu
“elaborar DU-E" pelo madule "exportacio”, em segmda, "declaracio fnica de exportacie” e, depois, "retificar DU-
E™

QUADRO 2. Imagem ilustrativa da aba de retificacio

Retificacdo de DU-E

@mm @mmm

Para cancelar a DU-E, o declarante ou o exportador so podera realizar a operagio por telamediante informacio
dos dados da DU-E. O procedimento & feito apos acessar o mem “Elaborar DU-E™, pelo mddulo exportagio, e, em
seguida, clicar “Cancelar DU-E™.
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QUADRO 10. Imagem ilustrativa da aba de cancelamento

Dacharas o Lirsca de Exporteciio ‘arga o Tranato X Vis30 Integrada Anexa; 3o de Doc
Elaborsr DUE |
Consultar DU-E {
Retfcsc DUE |

P
Concer 0UE | Exportacéao

Registro @ acompanhamento dé cargas @ declaracdes
de exportacéo, & anexacao eletrénica de documentos

ATENCAO

Caso exista algum 1mpedimento para o
registro, © sistema apresentara os
alertas com os motivos, indicando qual
item da DU-E deve ser commgido para a

Operacao prosseguir.

Informacodes adicionais

O Siscomex dispombiliza uma plataforma digital gratuita com informacdes sobre a Nomenclatura Comum do
Mercosul (NCM). Para isso, o usuario devera acessar e fazer o login no sistema, clicar no memn

Importador/Exportador > Exportacido = Classif conforme o Quadro 10.
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Declaracao Unica De Exportacao (Du-E) Sem
Nota Fiscal

Codigo Motivo (para Motivo da dispensa de NF (Detalhamento da operacio

uso XAL) sem nota fiscal)

somente tela Exportagio temporaria de bagagem desacompanhada
somente tela Exportagio defimtiva de bagagem desacompanhada
somente tela Retomo de mercadonia ao exterior antes do registro da DI
3004 Embarque antacipado

somente tela Exportacdo temporaria de bens de viajante nio incluidos no

conceito de bagagem

Exportagdo definitiva de bens de viajante nio mcluidos no

somente tela .
conceito de bagagem
30T Exportacdo temporania de bens de emprego militar
3008 Exportacdo defimiiva de bens de emprego mlitar
3009 Reexportacio de bens admitidos em regime aduaneiro especial
somente tela Bens de heranca
somente tela Bens doados
- Exportagio temporana de bens destinados a femras,

exposigdes, competigdes, etc.
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3013

3014

3ns

3016

37

Jo1s

309

3023
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Exportagio definitiva de bens destinados a feras, exposigoes,
competigdes, efc.

Exportagio temporana de bens destinados a eventos
cientificos, técnicos, educacionais, religiosos, artisticos
culturais, esportivos, poliicos, comercials ou Indostniais

Exportagio temporana de bens destinados a pastoreio, adestramento,
cobertura & cuidados da medicina veterinaria

Exportagio temporana de bens destinades a promogio
comercial, mclusive amostras sem destinacio comercial e
mostruarios de representantes comerciais, representantes legais,
colaboradores ou prepostos das empresas

solicitantes do regme

Exportagio temporaria de bens destinados a prestagio de assisténcia
técnica a produtes exportados, em virtude de garantia

Exportacio temporana de bens destinados a atividades
relacionadas com a intercomparagio de padroes
metrologicos, aprovadas pelo Inmetro

Exportagio temporana de bens rentilizaveis destinados ao
transporte, acondicionamento, seguranga, localizacio,
Preservacio, manuseio ou registro de condigdes de temperatura
ou umudade de cutros bens

Exportagio definitiva de bens exportados temporariamente

0u em consigna¢io sem nota fiscal

Exportacio temporaria de bens destinados a substitmgio de outro
bem ou produto nacional, ou suas partes e pecas, anferiormente
exportade defimtivamente, que deva retomar ac Pais para reparo ou
substihmgdo, em virtude de defeito técnico que exija sua devolugio
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3024

3025

3026

somente tela

3020
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Exportagio temporaria de bens destinados a homologagio, ensalos,
testes de funcionamento ou resisténcia, ou ainda
a serem utilizados no desemvolvimento de produtos ou

Do

Exportacdo temporana de bens destinados a execugdo de
contratoe de arrendamento operacional, de aluguel, de
empréstimoe ou de prestagio de servigos, no exterior

Exportagio temporara de bens destinados a atividades de pesquisa
cientifica e desenvolvimento tecnolégico aprovadas
pele CNPq ou pela Finep

Exportacdo temporaria de bens destinados a assisténcia e
salvamento em situagdes de calamidade ou de acidentes d=
que decorra dano ou ameaca de dano a coletividade ou ao

meio ambients

Outras exportagies temporanas sem nota

Outras saidas definitivas sem nota

£ad
8
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APENDICE C - Formulario eletrénico

O presente formuléario foi criado para simular o preenchimento do Siscomex,
com o objetivo de propiciar aos usuarios iniciantes do sistema uma prévia das
informacdes que serdo necessarias, bem como, servir de banco de dados para o NIT
para mensurar o publico que tem interesse nesse mercado. Link para acesso do
formulario:
https://docs.google.com/forms/d/1pndYD_Cn72Ca06zLNIpcvRawNMPHLeAN4dyGi2
CLQQE/edit
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Treinamento para uso do Siscomex

PASSO 01- elaboragéao da declaragao unica de exportagao DU-E

1. E-mail *

2. Informe o CNPJ ou o CPF do responsavel por apresentar a DU-E:

3. Indique a forma de exportagao:

Marcar apenas uma oval.

(___J por conta prépria
(__ ) por conta e ordem de terceiros
(_ ) por operador de remessa postal ou expressa

4. Qual o tipo de documento fiscal:

Marcar apenas uma oval.

() nota fiscal eletrénica (NF-e)

(_ ) nota fiscal formulario

e

(__ ) sem nota fiscal

5. Informe a moeda de negociagado ou de referéncia: Quando ndo ha venda de bens,
deve-se informar a “moeda de referéncia:



10.

11.
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Local de Despacho e Embarque:

Unidade da RFB: o usuario devera preencher o campo escolhendo um dos
codigos da Tabela de
Unidades da RFB:

Recinto Aduaneiro: o usuario devera preencher o campo escolhendo um dos
codigos da Tabela de
Recintos Aduaneiros:

Despacho fora de recinto: o usuario deve indicar a unidade da RFB, o CNPJ ou
CPF do responsavel

pelo local de despacho, as coordenadas geograficas do local de despacho, e o
endereco:

Embarque/Transposi¢ao de Fronteira fora de recinto: o usuario deve indicar a
unidade da RFB e a referéncia do endereco:

PASSO 02 - Notas fiscais

Informe o numero da chave de acesso da Nota Fiscal Eletronica que possui 44
caracteres:



12.

13.

14.

15.

16.

17.
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Referente ao Tratamento Prioritario, escolha entre as opgoes disponiveis abaixo

Marcar apenas uma oval.

) carga viva

() carga perecivel

() carga perigosa

(_ ) partes/pecas de aeronave

Informe o peso liquido total do item da DU-E:

Informe o valor da mercadoria na
condig¢do de venda e na moeda negociada:

Informe o valor da mercadoria no local
de embarque e na moeda negociada

Escolha o pais de destino, sendo que a lista completa pode ser consultada na
Tabela de Paises do Siscomex:

Se houver comissao de agente na operagao, preencher o percentual de acordo
com a negociagao com o cliente:
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APENDICE D — Formulario eletrénico
Questionario criado no (Google Forms), para levantamento de coleta de informacdes

sobre o Guia de Exportagao.

Pesquisa sobre o guia de exportacao

* Indica uma pergunta ohrigatoria

1. E-mail *

2.  Qual seu nivel de escolaridade? *

3. Atua no comercio exterior? *

Marcar apenas uma oval.

4. Se aresposta anterior for sim, qual produto/servigo exportado?

5. Se nao atua, pretende atuar? *
Marcar apenas uma oval.
Sim

Nao

6. Qual produto/servico que pretende exportar?
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7. Obteve éxito seguindo os passos do guia de exportagéo *

Marcar apenas uma oval.

8. Sugestoes:



